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JORNADA ABIERTA

Presentación

Objetivos:
 Conocer el acceso a la financiación y estructura financiera de las

empresas
 Definir las relaciones bancarias, desde una perspectiva profesional:

transaccional, ronda continua, relacional…
 Preparación de la estrategia bancaria
 Recomendaciones para negociar
 Evaluación de las relaciones con el banco: Control y seguimiento de las

condiciones pactadas
Programa

Ponente:

Día, Hora y Lugar

1. Criterios de selección del proveedor financiero
2. Cómo ahorrarse unos euros negociando con la banca.
3. El juego de la negociación: los 10 mandamientos del negociador bancario.
4. El mapa bancario

Dirigido a
Empresarios, gerentes, directivos de PYMEs y futuros empresarios

La fuente de financiación más habitual de las Pymes es la Banca, sin embargo, es
bastante habitual que las pymes, desconozcan aspectos prácticos sobre: cómo
desarrollar un proceso de negocia ción bancaria, qué aspectos son importantes en
el proceso de evaluación de riesgos, etc...
A través de esta jornada se pretende que las Pymes y futuros/as empresarios/as,
conozcan pautas eminentemente prácticas que les permitan, en los procesos de
búsqueda de financiación, establecer relaciones con las entidades financieras
desde una perspectiva profesional.

“Estrategias y Negociación con los
Bancos”

Jueves 17 de Diciembre 2009

Carlos Castillo Márquez (Presidente de JOVEMPA (Asociación de Jóvenes
Empresarios de Alicante)

Jueves 17 de Diciembre de 2009 de 16:30 a 20:00 h. Salón de Actos CEEI Valencia
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