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Sin musica la wvida seria un
error.

Friedrich Nietzsche.

www.kreativefront.es
infol@kreativefront.es




CURSO DE MARKETING MUSICAL

Cémo hacer tu propio de plan de marketing y no morir en el intento

Este curso estd dirigido a mUsicos, promotores, managers y aquellos
que desean formarse en marketing y promocidén orientado a la
industria y empresas de la musica.

La Escuela

Kreative Front es una escuela
que se basa en el uso de las
herramientas de comunicacién que
Internet pone a nuestro alcance,
por ello nuestra Dbase es 1la
escuela on-line.

De esta forma el alumno puede gestionar su tiempo en funcidén de sus
necesidades.

Como escuela audiovisual, 1la interaccidén con los alumnos se intensifica con
conferencias a través de skype vy propuestas puntuales de encuentros
presenciales, segUn la especialidad, en los que tendrdn acceso a Master Class y
practicas.

Del mismo modo se harédn propuestas de proyectos a realizar durante el curso
para su posterior publicacidén en nuestra plataforma.

Otra de las herramientas con las gque cuenta el alumno es la Asesoria de
proyectos durante el curso e incluso una vez finalizado, siendo uno de nuestros
objetivos que la escuela sea un vivero de proyectos y profesionales en
permanente evolucidén que se mueven en el mercado audiovisual
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DURACION DEL CURSO

Curso de 4 meses.

NVIARKETING WIUSICAL.
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Internet, web 2.0 y contenidos
multimedia
Introduccion al marketing musical
Este primer maddulo introduce los
principales conceptos sobre los que se
desarrollaran los contenidos del
Ccurso, a la vez que resalta las
caracteristicas y particularidades de
la planificacién de marketing en el
sector de la musica y c6mo se han
cambiado los roles de los principales
actores y su impacto en los procesos
de produccion, distribucion y
consumo de contenidos audiovisuales
en general y musicales en particular.

Tu caja de herramientas
Aprenderas a manejar herramientas
que te haran mas facil la gestion de la
informacibén, investigacion.
comunicacién y difusiéon de tu
proyecto tanto musical, profesional o
personal y podras empezar a usarlas
desde el principio para trabajar de
forma, colaborativa con el resto de
compairfieros durante el curso.

Redes sociales Conoceremos qué es
una red social, sentando las bases
para su buen entendimiento y
funcionamiento para elaborar
estrategias efectivas a través de ellas,

conectando con nuestros publicos
potenciales aportandoles una
propuesta de valor a fin de
implicarlos en nuestro proyecto para
conseguir mayor difusion.
Herramientas especificas
Conoceras las principales
plataformas y herramientas
especificamente disefiadas para
favorecer la exposicién, promocion y
difusién de tu proyecto musical.
Modelos de negocio Seras capaz de
ver como internet y las TIC “s han
dado la vuelta al modelo de negocio
de la industria de la musica, como
han variado las fuentes de ingresos y
qué nuevas oportunidades se nos
presentan gracias a internet.

Casos de éxito Multiples gjemplos te
mostraran acciones de éxito, ideas
innovadoras, estrategias que te
equiparan con nuevos enfoques a la
hora de aplicarte con tu proyecto.

El plan de (Blended) marketing .
En un proyecto musical la parte off es
inseparable de la parte ony
viceversa, veremos como enfocar
ambas para que se retroalimenten
mutuamente, plantear los objetivos
de tu plan de marketing general,
targets, estrategias, tacticas,
medicién y control de objetivos.

Cada bloque lleva consigo la realizacién de ejercicios practicos y
la participacion en debates abiertos a los alumnos del curso.

Realizacion del plan de marketing completo para tu proyecto.



t’ v El pago del curso se podrd realizar a través de Paypal
; o transferencia bancaria, en pagos aplazados sin
coste adicional y en un pago tunico con un

Pago descuento del 5%.

5% descuento sobre el importe.
A través de Paypal o fransferencia bancaria

-

Unico -

Pago . 100 euros de matricula + 100 euros al mes (3 meses).
aplazado

A través de Paypal o transferencia bancaria
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\3 Fomento de la formacidw

Los alumnos que ya hayan realizado algin curso con nosotros tendrédn un 5% de descuento
sobre el precio de los cursos en sucesivas matriculas.

Y

Los dos alumnos con mejor expediente de cada convocatoria de diplomatura o cursos
superiores, tendrdn derecho a cursar de manera gratuita 1 curso monogrdafico de libre eleccién.
(Estos expedientes serdn elegidos por todos los profesores de la escuela, y se publicardn en la
plataforma on-line 1 mes después de la entrega de calificaciones finales).

ACCESO Y REGISTRO
I

Para poder matricularse es necesario registrarse como usuario en nuestra
Registro: pdgina previamente y después podrd acceder al proceso de matricula.
Rellene el Eormulario de Registro con sus datos.
El sistema le enviara un correo para verificar que su direccion sea correcta.
Lea el correo y confirme su registro.
Su registro serd confirmado y usted podré acceder a la escuela.

Matriculacion en los cursos:
Seleccione el curso en el que desea participar.
Para realizar la matricula tendra dos opciones:
A través de Paypal podra matricularse directamente, realizando un Unico pago.
A través de transferencia bancaria, bien por pago unico o fraccionado el proceso serd el siguiente: 4
Envienos un e-mail a info@kreativefront.es con sus datos personales, indicando si va a realizar pago Unico o fraccionado y ‘
| los datos del curso en que desea matricularse. Posteriormente le enviaremos el n2 de cuenta para realizar la transferencia y
’ por ultimo le confirmaremos el acceso al curso a través de email. (Este proceso puede llevar 48 horas).
A partir de ese momento podra acceder al curso en que se ha matriculado con su usuario y contrasefia.

Si desea contactar con nosotros para
cualquier duda o sugerencia puede
hacerlo a través de
info@kreativefront.es

CONTACTO




