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PRESENTACIÓN DEL PROGRAMA

El Derecho diplomático y consular, a pesar de las graves 
violaciones de que es el objeto, se mantiene en un elevado 
grado de aplicación y efectividad, si se tiene en cuenta el 
amplio haz de las relaciones internacionales existente en el 
mundo de hoy, que da lugar a la producción de constantes 
acciones diplomáticas y consulares, que sin sobresaltos ni 
controversias transcendentales, se rigen por este grupo 
jurídico, que goza además, de un propio sistema de garantías, 
como ha reconocido el Tribunal Internacional de Justicia.

La diplomacia y las relaciones internacionales son el principal 
protocolo para una mejor interacción entre estados y una 
variedad de posibilidades para hablar en sociedad y sin 
muchos desacuerdos de ambas partes entrando al tema de 
la diplomacia desde los tiempos antiguos ya se usaba este 
protocolo como una posibilidad de paz en muchas culturas   de 
siglos pasados para evitar guerras que eran muy peculiares en 
esos tiempos.
 
Cuando hablamos de relaciones internacionales es casi lo 
mismo como dice su nombre tener una relación con un estado 
para poderse hacer amigos  socios  para dar una mejor amplitud 
a los recursos del país con esto se puede planificar muchas 
cosas  tomando el tema de exportaciones e importaciones 
estas nacen de las relaciones internacionales que se tienen 
con otros países, es lo de mayor importancia para el progreso 
de un país porque entre mas países aliados tengas  mayores 
importaciones y exportaciones tendras  y pueda fluir mas 
dinero para el país por que si no tenemos buenas relaciones 
muchos países no querrán productos ni nada que venga del 
país afectado.

La mundialización de la política y la economía, así como el 
desarrollo de los procesos de integración regional, hacen que 
la perspectiva nacional deje de ser suficiente para comprender 
la realidad del siglo XXI. 

Por ello, resulta cada vez más necesaria la incorporación al 
mercado de trabajo de profesionales con un conocimiento 
profundo de las cuestiones internacionales. A esta necesidad 
pretende responder el Master en Diplomacia y Relaciones 
Internacionales, un programa de carácter académico con 
orientación profesional y bilingüe. 

El objetivo de este Master en Diplomacia y Relaciones 
Internacionales es proporcionar al estudiante una formación 
específica en el funcionamiento y desarrollo de las relaciones 
internacionales, con una sólida base académica, y una 
proyección profesional. 

El Master ofrece una formación específica a aquellos 
graduados, procedentes de diversas titulaciones, que quieran 
desarrollar una carrera profesional en materias y perfiles de 
dimensión internacional (periodismo y análisis internacional, 
diplomacia y organismos internacionales, consultoría y 
comercio internacional, cooperación al desarrollo…), tanto en 
el sector público como en el privado. Asimismo, el programa 
permite desarrollar una especialización que podría prolongarse 
posteriormente en la vertiente académica. 

Habitualmente, un alto porcentaje de los estudiantes son 
extranjeros, procedentes hasta la fecha de más de veinte 
países. 

A QUIÉN VA DIRIGIDO

CONTENIDO DEL PROGRAMA

El programa expone los elementos esenciales de los negocios 
internacionales. El contenido básico de las partes del programa 
es el siguiente:

- Panorama general de los negocios internacionales,       
diferencia entre los negocios nacionales e internacionales.

- Influencia de la cultura y de los entornos políticos, legal 
y económico de los países como marco de los negocios 
internacionales.

- Principales teorías sobre los negocios internacionales, e 
instituciones que influyen en estas actividades.

- El mercado de divisas y las instituciones que intervienen en 
las transacciones financieras internacionales.

- Relación dinámica entre las compañías y los países donde se 
pretende llevar a cabo operaciones internacionales.

- Selección y evaluación de mercados para realizar negocios 
internacionales, estrategias de colaboración y control para las 
empresas con expansión internacional.

- La dirección y la estrategia de las operaciones internaciocales, 
administración de las áreas funcionales con enfoque 
internacional.

La variedad de material didáctico   permite obtener un   mayor 
conocimiento y comprensión de las relaciones políticas, 
económicas, jurídicas y culturales de nuestro tiempo, desde 
una perspectiva multidisciplinar. 

Para dar un enfoque práctico, a lo largo de todo el programa 
se presentan ejemplos reales como actuales de las diversas 
perspectivas que individuos, compañías, industrias y países 
que han adoptado en situaciones específicas.

Muchos temas de comercio internacional son complicados, 
y por tanto, hay que ponderar sus ventajas y desventajas. 
Para demostrarlo a los estudiantes, se adopta un ejemplo 
crítico para presentar los argumentos en favor y en contra de 
teorías económicas, políticas gubernamentales, estratégias 
comerciales, estructuras de las organizaciones, etc. 

El programa te ayuda con las siguientes pautas:

- Explicar cómo y porqué difieren los países del mundo.

- Presentar una revisión exhaustiva de la economía y la política 
del comercio y la inversión internacional.

- Explicar las funciones y la forma del sistema monetario 
mundial

- Examinar las estrategias y estructuras de empresas 
internacionales.

- Evaluar el cometido de las diversas funciones de una empresa 
internacional. 



Objetivos del
Programa

Identificar, diseñar, planificar y controlar 
procesos de negocio en función del valor 
diplomático.

Diseñar, planificar y controlar sistemas de 
mediación y diálogo.

Comprender y analizar temas como 
el derecho internacional público , la 
sociedad internacional y sus miembros, las 
competencias del Estado, y el derecho de 
los espacios. 

Actuar efectivamente en el proceso de 
negociación y toma de decisiones.

Implantar procesos de mejora continua 
que garanticen el mantenimiento de la 
diplomacia de su área de responsabilidad.

Obtener una visión global de las relaciones 
internacionales desde el punto de vista de 
la Diplomacia.
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Hemos diseñado el MBA en Diplomacia y 
Relaciones Internacionales  para facilitar el 
desarrollo y crecimiento de todos aquellos 
profesionales que desempeñan su carrera en el 
ámbito de la diplomacia, proporcionándoles una 
visión global de todos los aspectos relacionados 
con la sociedad internacional mediante una 
perspectiva basada en el conocimiento de los 
derechos humanos.

Objetivo General

Objetivos Específicos



Ficha Técnica 
del MBA

24 meses

Master in Business Administration

Relaciones Internacionales y Diplomacia

A profesionales con titulación superior y con res-
ponsabilidad en el campo de la diplomacia o en 
relaciones internacionales, personal de empresas 
con aspiración a ocupar puestos gerenciales de 
máximo nivel y empresarios con una visión glo-
bal de hacer negocios en los cinco continentes.

Para un futuro en los asuntos exteriores, el 
periodismo, o de negocios. Este programa 
combina un enfoque tradicional para el 
estudio de las relaciones internacionales con 
la formación práctica en los mecanismos de la 
diplomacia contemporánea y las negociaciones 
internacionales; experiencia que necesitan 
para seguir una carrera con las organizaciones 
internacionales, en la ley, el gobierno, los 
negocios o el periodismo. 

Tener un nivel mínimo de licenciatura y experien-
cia laboral mínima de 2 años.

Consulte con su persona de contacto.

Duración

Título

con especialidad en

Dirigido a

Para qué te prepara

Requisitos indispensables

Fecha de inicio



Derecho Diplomático

1
Sistema INT.

CREAR VALOR

ENFOQUE EN EL IMPACTO

IMPLEMENTAR 
EL CAMBIO

Proyecto de grado

Estructurar esta excelencia académica no es tarea sencilla, pero el currículum trata de vertebrar un programa 
riguroso y flexible, que proporcione sólidas habilidades en Recursos Humanos, Alta Gerencia, Marketing y Co-
mercio Internacional. Todo ello conforma un programa ambicioso, que va a suponer un punto de inflexión en las  
carreras  profesionales de nuestros participantes.

Estructura del 
MBA
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Recursos

Relaciones Int. 
Siglo XXI

Diplomacia
Desarrollo 
Histórico
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Mod. Socialista
Manejando al

Mundo

2

4
Armas

 Derecho
    Internacional

5
Economia 
Mundial

Violencia

Estructurando la Excelencia



Te presentamos un MBA
diseñado para resultados...

Diseñado para que descubras ilimitadas oportunidades de negocios combinando el conocimiento, habilidades y 

la experiencia de una escuela de negocios de clase mundial, especializada en la formación online de directivos en 

más de 20 países.

  EL SISTEMA INTERNACIONAL

-  ESTUDIO DE LAS RELACIONES INTERNACIONALES  
- EL CONCEPTO DE “SISTEMAS DE LAS RELACIONES 
INTERNACIONALES
- EL CONCEPTO DE COMUNIDAD INTERNACIONAL 
- EL CONCEPTO DE SISTEMA INTERNACIONAL IN-
TERESTATAL 
- SURFING LEARNING: AGENCIA DE LA ONU PARA 
LOS REFUGIADOS 
- RELACIONES INTERNACIONALES: LOS DILEMAS DE 
LA DEMOCRACIA
- EL DERECHO INTERNACIONAL. 
- FORO DERECHO DIPLOMÁTICO

1   DERECHO DIPLOMATICO, CONSULAR

- LA DIPLOMACIA ANTES QUE LA FUERZA 
- RESOLUCIONES-RECOMENDACIONES DE LAS OR-
GANIZACIONES INTERNACIONALES 
- ACUERDOS INTERNACIONALES 
- EL DERECHO INTERNACIONAL Y LA MORAL 
- CONVENCIÓN SOBRE RELACIONES DIPLOMÁTICAS 
- CONVENCIÓN SOBRE RELACIONES CONSULARES 
- CONVENCIÓN SOBRE PRERROGATIVAS E INMUNI-
DADES DE LA NACIONES UNIDAS 
- CONVENCIÓN SOBRE LAS MISIONES ESPECIALES 
Y PROTOCOLO FACULTATIVO SOBRE LA SOLUCIÓN 
OBLIGATORIA DE CONTROVERSIAS 
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  MODELO CONCEPTUAL SOCIALISTA

-  LA NOCIÓN DEL MODELO CONCEPTUAL 
- EL CONCEPTO SOCIALISTA DE LA PAZ INT. 
- EL CONCEPTO SOCIALISTA SOBRE EL DESARME 
- EL CONCEPTO SOCIALISTA SOBRE LA COEXISTEN-
CIA PACÍFICA. 
- LA IGUALDAD Y LA AUTODETERMINACIÓN 
- EL DERECHO INTERNACIONAL EN EL MODELO 
CONCEPTUAL SOCIALISTA SOBRE EL SISTEMA INT. 
- LA FUERZA EN EL MODELO CONCEPTUAL SOCIA-
LISTA SOBRE EL SISTEMA INTERNACIONAL 
- EL CONCEPTO DEL MODELO DEMOCRÁTICO SO-
BRE  EL SISTEMA INTERNACIONAL GLOBAL 
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  DESARROLLO HISTÓRICO

- BREVE VISIÓN DEL PASADO
- CAMBIO Y CONTINUIDAD EN LAS R.I.
- VISIÓN LATERAL: HECHOS HISTÓRICOS 
- EL SIS. INT. EN EL TORBELLINO DEL CAMBIO 
- EL NACIMIENTO DE LA NACIÓN-ESTADO 
- NACIONES, ESTADOS Y NACIONES-ESTADO 
- ACTORES EN EL SISTEMA CLÁSICO 
- PODER ALGUNOS PROBLEMAS RELACIONA-
DOS CON SU DEFINICIÓN Y CON SU MEDIDA 
- ACTORES, PODER Y DINERO 
- EL SURGIMIENTO DE LOS ACTORES NO 
ESTADOS 

5   DIPLOMACIA ANTES QUE FUERZA

- EL JUEGO DE LAS RELACIONES INT.
- EL PAPEL DE LAS EMBAJADAS Y DE LOS
 EMBAJADORES 
- VISIÓN LATERAL - LA DIPLOMACIA DE LA 
CAMINATA EN LOS BOSQUES 
- DIPLOMACIA PÚBLICA VERSUS DIPLOMACIA 
SECRETA 
- DIPLOMACIA MULTILATERAL VERSUS DIPLOMA-
CIA BILATERAL 
- DIPLOMACIA TACITA VERSUS DIPLOMACIA 
FORMAL 
- EL CONCEPTO DE NEGOCIACIÓN 
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2 meses
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5 meses

  RELACIONES INT. SIGLO XXI

-  RELACIONES INTERNACIONALES EN LOS ALBO-
RES DEL SIGLO XXI 
- CONSIDERACIONES ACERCA DEL FUTURO 
- MODELOS ALTERNATIVOS DE ORDEN 
- MUNDIAL  REGIONALISMO 
- GOBIERNO MUNDIAL 
- LA POLIS 
- OTROS MODELOS DE ORDEN MUNDIAL 
- EL SIGLO XXI - HACIA ADELANTE Y HACIA
 ARRIBA 
- EVALUACIÓN GLOBAL

12  EL MANEJO DE LOS RECURSOS

-  EL MANEJO DE LOS RECURSOS 
- NATURALEZA Y MAGNITUD DEL PROBLEMA 
- LA TIERRA 
- EL AGUA 
- LA ENERGÍA 
- MINERALES NO COMBUSTIBLES 
- LAS POLÍTICAS DE MANEJO DE LOS RECURSOS 
- LOS OCÉANOS - POLÍTICAS Y REGÍMENES 
- EL ESPACIO AÉREO Y LA ESTRATOSFERA - POLÍTI-
CAS Y REGÍMENES 
- RESERVAS LOCALIZADAS EN TIERRA - POLÍTICAS Y 
REGÍMENES 
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  MANEJANDO AL MUNDO

- EL SISTEMA INTERNACIONAL CONTEMPORÁNEO 
- SECUENCIA DE LOS EVENTOS 
- DISTRIBUCIÓN DEL PODER 
- DISTRIBUCIÓN DE LA RIQUEZA 
- GRADO DE POLARIZACIÓN 
- OBJETIVOS Y MEDIOS 
- GRADO DE INTERDEPENDENCIA 
- ALGUNAS COMPLICACIONES ADICIONALES 
- EL NUEVO FEUDALISMO 
- ESTUDIO DE LAS RELACIONES INTERNACIONALES 
- LOS ENLACES DE UN MUNDO INTERMITENTE 
- UNA MUESTRA DE LA SABIDURÍA CONVENCIONAL

4   ECONOMIA MUNDIAL - PROBLEMAS

- PROMOVER LA PROSPERIDAD: PARA QUE LA
- ECONOMÍA MUNDIAL SE MUEVA 
- NATURALEZA Y MAGNITUD DEL PROBLEMA -
- ENFOQUES ALTERNATIVOS 
- LA ESCUELA MARXISTA 
- LA ESCUELA (REALISTA) NEOMERCANTELISTA 
- ANÁLISIS DE LAS RELACIONES ECONÓMICAS
 INTERNACIONALES 
- SECTOR DEL COMERCIO - PROBLEMAS,
 POLÍTICAS Y REGÍMENES 
- LA ORGANIZACIÓN MUNDIAL DEL COMERCIO 
- EL SECTOR MONETARIO - PROBLEMAS, POLÍTICAS 
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  DERECHO INTERNACIONAL	

-  EL DERECHO INTERNACIONAL ¿MITO O REALIDAD? 
- EL DERECHO INTERNACIONAL ¿CONSTITUYE 
REALMENTE UN DERECHO? 
- PROCESO PARA LA CREACION DEL DERECHO 
INTERNACIONAL - ¿DE DÓNDE PROVIENE? 
- LOS TRATADOS 
- LA VIOLACIÓN DEL DERECHO 
INTERNACIONAL - COMO SE HACE EXIGIBLE 
- LAS DECISIONES JUDICIALES EN EL DERECHO 
INTERNACIONAL - QUIENES SON LOS JUECES 
- DETERMINACIÓN DE LA JURISDICCIÓN EN EL
 MUNDO 

8

  CONTROL DE LA VIOLENCIA

-  EL CONTROL DE LA VIOLENCIA: ENFRENTAR EL TE-
RRORISMO Y LA VIOLENCIA NO ORTODOXA 
- NATURALEZA Y MAGNITUD DEL PROBLEMA 
- TENDENCIAS DEL TERRORISMO INTERNACIONAL
- LA POLÍTICA DE COMBATIR EL TERRORISMO
- CONFRATERNIDAD DE LOS TERRORISTAS - ACTO-
RES, OBJETIVOS Y VINCULOS
- LA RESPUESTA AL TERRORISMO - REGIMENES AN-
TITERRORISTAS 
- VISIÓN LATERAL - GRUPOS DE FUERZA DE ACCION 
INMEDIATA Y TERRORISTAS NUCLEARES 
- TRANSFERENCIA DE ARMAS
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  RECURSO DE LAS ARMAS

- ROMPIMIENTO DEL JUEGO: EL RECURSO DE LAS
- ARMAS 
- TENDENCIAS EN EL EMPLEO DE LA FUERZA ARMADA 
- FUERZA SIN GUERRA 
- GUERRA CIVIL 
- ¿SE HA VUELTO EL MUNDO MÁS PACÍFICO O MAS 
DADO A LA GUERRA? 
- LAS CAUSAS DE LA GUERRA - TEORÍAS Y EVIDENCIAS 
- LOS PASOS PARA LA GUERRA 
- CONDICIONES DE FONDO 
- RESULTADOS Y CONSECUENCIAS DE LA GUERRA
- CONTROL DE ARMAS Y DESARME
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Cumplimentar la solicitud de admisión debidamente llenada, 
adjuntando la siguiente documentación en formato digital:
• Copia del Título Profesional
• Currículum Vitae con foto y copia del pasaporte o DNI.

 de estar trabajando (sólo aplica para los MBA)
• Language  TOEFL o IELTS (Sólo aplica para los MBA 

y tiene hasta el final del programa para entregarlo)

Luego de diligenciar la solicitud de admisión, debe enviarla junto 
con la documentación mencionada en el paso anterior al e-mail 
de su persona de contacto, con copia a la dirección electrónica 
del Departamento de Admisiones. 

Una vez que su solicitud ha sido enviada, será examinada por 
el Comité de Admisiones Internacionales. Este proceso podrá 
tardar aproximadamente de 24 a 72 horas, luego de las cuales 
será notificado de la decisión del Comité.

Al recibir su notificación de admisión, usted tiene hasta la fecha 
límite de inscripción indicada por su persona de contacto (por lo 
general 1 semana), para enviar el comprobante de transacción 
correspondiente al pago de los derechos de matrícula.

Paso 1:
Diligenciar la 

solicitud de admisión

Paso 4:
Admisión

Paso 2:
Enviar la 

documentación

Paso 3:
Evaluación y 
decisión final

Pasos para solicitar su matrícula 


