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TiTULO PROPIO DE MASTER EN RETAIL

Promotores e Informacion:

Catedra Fundacion Ramén Areces
de Distribucion Comercial

Direccion web: www.catedrafundacionarecesdcuniovi.es

E-mail: catedrafarecesdc@uniovi.es
Teléfonos: 628 30 77 64 - 98 510 28 47

Directores:
Juan Trespalacios Gutiérrez (Contacto del Méaster)
jtrespa@uniovi.es / 985 10 36 92

Rodolfo Vazquez Casielles
rvazquez@uniovi.es / 985 10 36 91

Eduardo Estrada Alonso
Eduardo@estrada-azcona.com / 985 10 39 25

M? José Sanzo Pérez
mjsanzo@uniovi.es / 985 10 28 24

N° Plazas: 25

Duracion: 9 meses presenciales (60 créditos ECTS)
Octubre 2019 - junio 2020

Precio: 4.500 euros (fraccionable en dos cuotas)

Web: http://iude.uniovi.es/titulos/retail

Preinscripcion:

Del 1 de junio a 18 de agosto

Listas provisionales: 4 de septiembre
Reclamaciones a las listas: 5 y 6 de septiembre
Listas definitivas: 12de septiembre

Matricula:

Del 13 al 19 de septiembre

Tramitacion preinscripcion/matricula:
http://iude.uniovi.es (C/Gonzélez Besada, 13,
4° planta, Oviedo) / iude@uniovi.es
cei.uniovi.es/postgrado/titulosyfc/oferta

Ayudas y becas:
El Méaster en Retail ofrece ayudas de matricula
concedidas por la Fundacion Ramon Areces.

Modalidad: Presencial

Horario:
Miércoles, jueves y viernes de 17:00 a 21:00 h.

Lugar de imparticion:
IUDE (C/ Gonzélez Besada, 13, 4° planta Oviedo;
Tfno. 985 10 30 19; iude@uniovi.es).

Recursos:

Aula con medios audiovisuales.

Aula de informatica.

Salas para trabajo individual y en equipo.

Programa de practicas:

El Master en Retail ofrece un programa de Practicas
Remuneradas que se realizaran en empresas de distribu-
cion durante el afio 2020.

Existe un convenio de colaboracion con empresas de
Distribucion Comercial.

TITULOS PROPIOS DE LA UNIVERSIDAD DE OVIEDO

Ciencias Sociales y Juridicas

[ Requisitos de admisién:
Los alumnos deberdn ser titulados universitarios
(licenciados, ingenieros, diplomados, graduados)
0 bien profesionales directamente relacionados con
el sector de la distribucién comercial que carezcan
de titulacion, siempre y cuando acrediten
documentalmente esta profesionalidad y retinan los
requisitos legales paracursarestudiosenla Universidad.

Salidas profesionales:

El master proporciona una formacién préctica y polivalente
en las diferentes areas de gestion de una empresa de
distribucion comercial, asi como una vision completa
de las actividades y decisiones de distribucién que ha
de adoptar cualquier tipo de empresa para comercializar
sus productos.

Concretamente, esta formacion posibilita las siguientes
salidas profesionales:

« Direccion de una empresa comercial en cualquier
formato de venta (cadena corporativa, franquicia,
comercio asociado, comercio independiente).

« Director de establecimiento o grupo de
establecimientos y sus diferentes secciones.

« Direccion o equipo de gestion de un centro comercial.
* Responsable de gestion de e-commerce.

» Mando intermedio en el equipo de gestion de la
empresa comercial en las dreas de expansion,
marketing, merchandising, promocién y animacion
de los puntos de venta, atencion y fidelizacion de
los clientes, ventas, compras, recursos humanos,
administracion y sistemas de gestion, asi como
nuevas tecnologias, distribucion fisica, logistica y
gestion de cuentas clave.

» Responsable comercial y de marketing de cualquier
empresa de productos de consumo (bienes de
consumo frecuente y duradero).

[ Plan de estudios:

El Master en Retail tiene una duracion de nueve meses,
esta organizado en siete modulos y cuenta con un total de
60 créditos ECTS.

MODULO 1: EL SECTOR DE LA DISTRIBUCION COMERCIAL

MODULO 2: DISENO DE REDES DE DISTRIBUCION
COMERCIAL

MODULO 3: ANALISIS DE CLIENTES PARA LA TOMA DE
DECISIONES

MODULO 4: ESTRATEGIAS COMERCIALES Y GESTION DEL
PUNTO DE VENTA

MODULO 5: GESTION DE RECURSOS HUMANOS Y
HABILIDADES DIRECTIVAS EN RETAIL

MODULO 6: LA TRANSFORMACION DIGITAL EN EL
SECTOR RETAIL

MODULO 7: ENTORNO LEGAL DE LA DISTRIBUCION
COMERCIAL

PROYECTO EMPRESARIAL FIN DE MASTER
MODULO OPTATIVO SUPLEMENTARIO: Practicas externas
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UNION COMERCIANTES DEL PRINCIPADO DE ASTURIAS



