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Curso
de Experto
en Compras

En modalidad On-line: del 4 de octubre 2021 al 29 de mayo 2022
En Madrid: del 6 de octubre 2021 al 18 de mayo 2022
En Barcelona: del 13 de octubre 2021 al 25 de mayo 2022

Una carrera en Compras, paso a paso:

La AERCE Business School facilita una capacitacién completa e integral a lo largo de toda la carrera
profesional del Comprador.

La formacién mas completa de la Escuela estd concebida en tres ciclos complementarios, que
conforman un programa integral equivalente a un Master universitario. Se contemplan tres niveles
de formacién: Curso de Experto en Compras, Curso de Gestion Avanzada de Compras y Curso de
Direccion de Compras, que se complementan para dotar al profesional paulatinamente de herramientas
para un desempefio de 360° en su dia a dia. ALmismo tiempo, los tres programas se pueden seguir
independientemente, en funcion de la formacién previay experiencia del Comprador.

CURSO CURSO
GESTION DIRECCION
CURSO AVANZADA DE COMPRAS

EXPERTO
EN COMPRAS DE COMPRAS Experto universitario

- Experto universitario AERCE - La Salle
Experto universitario AERCE - La Salle (20 Ects)

AERCE - La Salle
20 Ect:
(20 Ects) (20 Ects)
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Presentacion:

En el Curso de Experto en Compras incluimos un conjunto de conocimientos, técnicas y herramientas
que constituyen la base para el desempefio de cualquier parcela del drea de Compras. Engloba la
formacién necesaria para asegurar el conocimiento de la funcién de Compras en cuanto a procesos
de Compras, gestién de proveedores, gestién de contratos y la unidad de Compras en la empresa. Su
dominio es imprescindible para que las personas recién incorporadas a esta trascendental érea, puedan
ejercer su trabajo con la maxima eficaciay eficiencia.
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Objetivos: A quién va dirigido:

Dotar al profesional de herramientas «  Responsables de Comprasy
técnicas que faciliten sus decisiones del Aprovisionamientos.
dia a dia.

Técnicos compradores y
Establecer las especificacionesy la aprovisionamientos.

planificacion de Compras. Agentes de Compras y aprovisionamientos.

Mejorar la gestién de stocks. . . . .
Personal de reciente incorporacién al area

Definir las relaciones con los proveedores. de Compras y Aprovisionamientos.

Establecer las bases de la efectividad en la
gestion de las compras.

Negociar la mejora continua de las
prestaciones de los proveedores.

Destacar los conceptos y reglas éticas de
la compra.

—— Metodologia:

La metodologia de formacion propuesta por AERCE permite alinear el aprendizaje al entorno
de trabajo y el intercambio de experiencias y conocimiento. Combina una evaluacién continua,
el desarrollo actividades a lo largo del curso y la presentaciéon por parte de los alumnos de un
proyecto final, para verificar su capacidad para la implantacién de cualquiera de las técnicas o
herramientas utilizadas.

En modalidad On-line: El curso se realiza con una metodologia totalmente
on-line a través del campus virtual de AERCE, en el que los participantes
disponen de una serie de herramientas de comunicacién y de seguimiento del
proceso de aprendizaje y se ofrece atencién docente constante y personalizada.
Los profesores del Curso ofrecen una orientacién, guia y apoyo constante
para facilitar la transmisién de informacién a los alumnos, desde la aportacién
de contenidos relevantes hasta la dinamizacién del proceso de aprendizaje.

Adicionalmente para cada uno de los 8 médulos del curso se realizan
dos sesiones en modalidad telepresencial, en las fechas indicadas, para la
realizacién de actividades y casos, puesta en comuin

y discusién de los aspectos principales.
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del curso
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Programa

MODULO 1

LA FUNCION DE COMPRAS Y
APROVISIONAMIENTO

Online: 4 a 31 octubre 2021

Sesién webinar: 5y 29 octubre 2021
Barcelona: 13, 14y 27 octubre 2021
Madrid: 6, 7y 20 octubre 2021

Funcién, Proceso y Departamento

Influencia del entorno en la funcién de compras
Tipos de compra

Evolucién de la funcién de comprasy
Aprovisionamiento

Objetivos de la Funcién de Comprasy
Aprovisionamiento

Estructura en Compras y Aprovisionamiento

La ética en las compras

MODULO /2
DEFINICION Y PLANIFICACION DE LA COMPRA

Online:Ta 28 noviembre 2021

Sesién webinar: 2y 26 noviembre 2021
Barcelona: 10, 11y 24 noviembre 2021
Madrid: 3, 4 y 17 noviembre 2021

Especificaciones de los elementos a comprar
Forma, propésito y objetivo

Disefio y desarrollo de productos

Contenido de las especificaciones

Clasificacion y codificacion

Necesidad y niveles de planificacién de las compras
Planificacion a largo plazo

Presupuesto anual

Técnicas de prevision

Sistemas de planificacion
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MODULO 3

IDENTIFICACION, EVALUACION Y SELECCION
DE PROVEEDORES

Online: 29 noviembre a 22 diciembre 2021

Sesién webinar: 30 noviembre y 22 diciembre 2021
Barcelona: 1, 2 y 15 diciembre 2021

Madrid: 1, 2 y 15 diciembre 2021

BUsqueda y seleccién de proveedores
Evaluacion y preselecciéon de proveedores
El precio de venta

Precios de compray costes.

Curvas de experiencia (de aprendizaje)
Peticién de ofertas.

Evaluaciony seleccién de ofertas

MODULO 4

ROLES Y RELACIONES DEL PROCESO DE
COMPRAS Y APROVISIONAMIENTO

Online: 3a 30 enero 2022

Sesién webinar: 11y 28 enero 2022
Barcelona: 19, 20y 26 enero 2022
Madrid: 12, 13 y 26 enero 2022

Introduccidn a la gestién de las relaciones en
compras

Analisis y gestion de los actores en las relaciones
de compras

Mecanismos de relacién

Medios para gestionar las relaciones

Las relaciones internas con otras funciones de la
Organizacién

Escenarios de Interaccién Internos

Gestion de las relaciones externas con proveedores
Escenarios de interaccion de relacién externa con
proveedores

Controly seguimiento de la gestién de relaciones
de Compras




Dicen de nosotros

“El curso de Experto en Compras impartido por AERCE ha sido un curso muy provechoso en que se han ofrecido contenidos
de gran valor y estos son muy aplicables a las posiciones relacionadas con la direccion de Compras y la gestion integra del
propio departamento. Estoy convencido que esta formacion me servird de referencia para liderar mis gestiones y coordinar
todo tipo de estrategias presentes y futuras encaminadas hacia la mejora continua.”

Xavier Martinez Masana, Responsable de Activos y Compras, ESTABANELL&PAHISA,S.A.

Alumno del Curso de Experto en Compras.

La formacién en compras que realiza AERCE, impartida por verdaderos profesionales en la materia,
proporciona informacién y herramientas de gran valor y utilidad, que permitirdn al alumno

convertirse en un profesional de la funcién de Compras.

Alberto Andérez Ibarez, Director de Compras de AQUALIA, S.A. Alumno del Curso de Experto en Compras.

El curso estd perfectamente planificado y estructurado. El nivel del profesorado es excelente tanto académica como
diddcticamente, demostrando también interés en las consultas y dudas planteadas. Ademds me gustaria destacar
el planteamiento del curso, aunando teoria y un enfoque prdctico que permite abordar desde el primer momento las
decisiones del dia a dia de la funcién de Compras. En definitiva muy recomendable.

Alfredo Busto Rubiera, Jefe de Proyecto de DURO FELGUERA. Alumno del Curso de Experto en Compras.

M O D U LO 5 F)erecho fiscal

Responsabilidades fiscales en la subcontratacién

PROCESOS'/—“POS Y TACTICAS DE - Repercusiones fiscales de las compras
NEGOCIACION PARA PROFESIONALES
DE COMPRAS

31enero a 27 febrero 2022 N O DULO 7

Sesion webinar: 1y 25 febrero 2022 )
Barcelona: 9,10 y 23 febrero 2022 GESTION DE ALMACENES, STOCKSY
Madrid: 2, 3y 16 febrero 2022 LOGISTICA

28 marzo a 1 mayo 2022
Sesion webinar: 29 marzoy 29 abril 2022
Barcelona: 6, 7y 20 abril 2022
Madrid: 6, 7y 20 abril 2022

Fases del proceso negociador en Compras y cémo
abordarlas

Tipos de negociacion

Tacticas de negociacién efectivas en Compras

Negociacién por medios electrénicos - Objetivos y funciones de los stocks
Diferencias culturales en la negociacion - Costes de los stocks
internacional -+ Sistemas de reacopio y calculo de stocks

Sistemas para minimizar la inversién en stocks

M O D U LO 6 Almacenes

Recepcién y almacenamiento

MARCO LEGAL DE LOS CONTRATOS DE - Custodiay entrega
COMPRAS - Costey fiabilidad del almacenamiento
28 febrero a 27 marzo 2022 - (Qestién de sobrantes, chatarras y obsoletos
Sesién webinar: 1y 25 marzo 2022 - Indicadores de gestién (KPI)
Barcelona: 9,10y 23 marzo 2022 . Gestién medioambiental
Madrid: 2, 3y 16 marzo 2022 - Gestion de la logistica de entrada y distributiva

Derecho mercantil
El contrato de compraventa

Pagos y morosidad M O D U LO 8
Garantias de cumplimiento PROCESQOS Y PROCEDIMIENTOS DE COMPRAS

Responsabilidad por dafios causados por
2a29 mayo 2022

productos defectuosos Cesid bi Sy 27 2022
Contratos de alquil esion webinar: 3y 27 mayo
ontratos deatquiter Barcelona: 11,12y 25 mayo 2022

Derecho laboral Madrid: 4, 5y 18 mayo 2022
- Contrata de obras y servicios
Responsabilidad solidaria laboral + Sesidn practica para consolidar los conocimientos

Responsabilidad subsidiaria de Seguridad Social adquiridos.

Prevencion de riesgos laborales

www.aerce.org



Profesorado

Rafael Castell6 Sanchez-Alamo

Ingeniero Técnico Industrial. Profesional con
mas de 20 afios de experiencia en la Funcién de
Compras, comenzé su trayectoria profesional
en el sector de la consultoria en el Grupo
Accenture, continuando en British American
Tobacco, donde desempefid el puesto de
Gerente de Compras para Esparniay Portugal
durante 10 anos. Actualmente es Director de
Proyectos de Varadi Consulting, y es Director
Académico de AERCE.

Hilario Lépez Cano

Ingeniero energético y Psicélogo clinico.
Durante 25 afios ha dirigido el Departamento

de Compras de la mayor Planta del mundo en
generacién energética con combustible sélido,
en una compafiia participada por ENDESA, EDF,
Iberdrola, Hidrocantabrico, EDP, ENEL, Siemens
y Krupp Koppers. Ha sido Director de Compras

y Formacion en MEISA, Director de Captacion

y Negociacién de Activos en GyZ BROKERS.
Actualmente colabora con diversas plataformas
desarrollando proyectos de digitalizacion de
compras y monitorizaciéon del desempefo de los
Proveedores.

Luis Vega Serrano

Actualmente compagina el puesto de Directivo
en CERAVER, con la consultoria de compras

en OPTIMICE. Economista y Executive MBA

por el IE. Inicid su andadura profesional en

las multinacionales TRW, Valeo y Telefénica
para, posteriormente, incorporarse a las
empresas que han liderado el softwarey la
consultoria para Compras. Ha desarrollado una
amplia experiencia en la funcién de compras
trabajando para algunas de las principales
empresas espafiolas implantando proyectos
de transformacion de los departamentos de
compras.
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Eva Ruiz-Espiga Gémez

Consultora de gestion de operacionesy
cadenas de suministro, especializada en
gestion del cambio. Anteriormente ha sido
responsable de la Direccién General de una
pyme metaldrgica y textil, asi como del Control
de Calidad, Atencién al Cliente y Compras en
multinacional farmacéutica (Lilly SA). PDG IESE.
Master Industria Farmacéutica IE. Licenciada en
Farmacia por la Universidad Complutense de
Madrid.

Miguel Benitez Fernandez

Licenciado en Ciencias Empresariales; PDD

del IESE. Tiene experiencia en Compras,
Aprovisionamiento y Planificacién en sectores
como el metaldrgico, quimico, farmacéutico

y alimentario. Ha trabajado en las empresas:
Compania Roca, Benckiser-Reckkit, Boehringer
Manheim (Roche) y Panrico.

Francisco Javier Jiménez Mufioz

Doctor europeo en Derecho. Profesor

del Departamento de Derecho Civil de

la Universidad Nacional de Educacién a
Distancia (UNED). Colaborador docente Centro
Estudios Univ. “Ramén Areces”. Académico
Correspondiente de la Real Academia de
Jurisprudenciay Legislacion.

Fernando Bretén Lesmes

Licenciado en Derecho CEU, MBA por el Instituto
de Empresa cuenta con numerosos cursos

de especializacion en Logistica, Comprasy
Management. Posee una extensa trayectoria
profesional en grandes multinacionales de
distribucién comercial (Continente, Carrefour,
Makro)y una dilatada experiencia docente tanto
en centros educativos como en instituciones
universitarias.




Los alumnos que lo deseen pueden optar a la obtencion
del titulo de Experto Universitario en Compras, expedido
Centro Superior de Estudios Universitarios La Salle. EL
Curso de Experto en Compras tiene 20 ECTS (European
Credit Transfer System).

La Salle otorgara el titulo a los alumnos que hayan
realizado el curso si disponen de la titulacién de licenciado,
ingeniero, arquitecto, graduado o titulacién equivalente. En
caso contrario, La Salle podra validar al alumno en funcién
de la formacién y experiencia previas.

Los alumnos deberan abonar los derechos de examen para
poder obtener la titulacion, establecidos en el 20% del
importe de la matricula del Curso.

Para los alumnos que realicen el curso en modalidad
presencial, que quieran obtener la titulacion de Experto
Universitario hay un complemento en formato on-line

a realizar en el campus virtual a lo largo del curso. Se
planteara asimismo la realizacién de un proyecto a lo largo
del mismo por parte de los alumnos, bajo la coordinaciény
supervision del Director de Curso.

En modalidad On-line, se realiza en cada médulo dos
webinar en directo. La primera de 16 a 17 h. y la segunda de
15 a 18 horas, los dias indicados.

BARCELONAY MADRID

Sesiones en miércoles: de 15:00 a 20:00 horas.
Sesiones en jueves: de 10.00 a 15.00 horas.

Los participantes que asistan como minimo al 80% del
total de horas lectivas, recibiran un Certificado AERCE que
acredita su asistencia al Curso. Los participantes que lo
deseen pueden realizar un examen al finalizar el Curso
para obtener el Diploma AERCE en el Curso de Experto en
Compras.

Sesiones On-line

Campus virtual AERCE

Sesiones Barcelona

Aula AERCE, C/ Aribau 112, 20 12 - 08036 Barcelona

Sesiones Madrid

Aula AERCE, La Salle 1GS, C/ La Salle,10 - 28023 Madrid

Teléfono: 934 532 580
Email: formacion@aerce.org

Através de la web: www.aerce.org

CURSO COMPLETO: 5.500 € + IVA
MODULOS SUELTOS: 950 € + IVA

Se admite la inscripcién por médulos
independientes (en los médulos 1a 7 del Curso)

DESCUENTOS PARA ASOCIADOS DE AERCE:

Asociados personales en situacién de desempleo:
Beca del 35%.

Asociados personales en activoy empresas PYME
que facturan menos de 15M€: Beca del 25% para
asociados del plan vigente de cuotas (15% para
asociados del plan anterior).

Asociados empresas PYME que facturan entre
15M<€ y 50M€: Beca del 15% para asociados del
plan vigente de cuotas (10% para asociados del
plan anterior).

Asociados empresas que facturan mas de 50M«€:
Beca del 10% para asociados del plan vigente de
cuotas (5% para asociados del plan anterior).

DESCUENTOS POR INSCRIPCION ANTICIPADA:

Se aplicara un descuento del 5% en aquellas
inscripciones recibidas y abonadas con una
antelacién minima de un mes respecto al inicio del
curso.

BONIFICABLE A TRAVES DEL SISTEMA DE
FINANCIACION DE LA FORMACION CONTINUA.
AERCE NO REALIZA LOS TRAMITES PARA GESTIONAR
LA BONIFICACION

A Businessl

aerce SChOO

(Nota: EL plan vigente de cuotas de asociados de AERCE se aplica desde fecha 1-1-2017)

*Se admite la inscripcion por médulos independientes.

CANCELACION: Para tener derecho al reintegro total del importe desembolsado de la inscripcién al Curso, se debe comunicar a AERCE como minimo 10 dias laborables antes
delinicio del mismo. Si se comunica la no asistencia al curso entre los 10 y 2 dias laborables antes del inicio del mismo, se penaliza con el 50% del importe desembolsado. Si se
comunica la no asistencia a la actividad 2 dias laborables antes de la fecha de inicio del curso, tendré una penalizacién del 100% del importe desembolsado. Las cancelaciones una
vez iniciada la actividad, no tendra derecho a devolucién alguna. Se admite la sustitucién de la persona inscrita por otra de la misma empresa.

AERCE se reserva el derecho de modificar o anular la fecha del curso. AERCE no se hace responsable de los gastos incurridos en desplazamiento y alojamiento contratados por el

asistente.

www.aerce.org
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asociacion espafola de profesionales
compras, contratacion y aprovisionamientos

MADRID

BARCELONA

Paseo de la Castellana n° 121. 7°D Calle Aribau n°112. 20, 12

28046 Madrid
Teléfono: 91476 01 44

08036 Barcelona
Teléfono: 93 453 25 80

formacion@aerce.org
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