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Executive MBA

Duracion: 12 meses Fecha de inicio: A elegir

Créditos: 60 ECTS Metodologia: Online

Planificacion y Direccion Estratégica
Introduccion a la Contabilidad Internacional
Impuesto de Sociedades Internacional
Gestion y Diseno de Almacenes
Calidad en la Gestion Logistica
Comercio Internacional |
Comercio Internacional Il
Customer Analytics

Organizacion en los Proyectos

e

S

Financiacion de Proyectos

Inteligencia Emocional

Herramientas de Negociacion

Coaching
Practitioner en PNL
Development and Entrepreneurship
Responsabilidad Social Corporativa

Planificador de Negocios

Presentacion

El Executive MBA te aportara una vision estratégica y global de las diversas areas de la empresa.
Desarrollaras habilidades, competencias y técnicas empresariales en un entorno actual cada vez mas
competitivo, complejo y en constante evolucion. Este programa te brinda un aprendizaje continuo e
innovador para poder afrontar con éxito los retos del futuro como profesional y lider.

Con el Executive MBA seras capaz de dirigir todo tipo de organizaciones y explotar sus ventajas
competitivas a partir de las herramientas adquiridas durante el curso, que te permitiran tomar decisiones
exitosas y sostenibles en el tiempo. Este programa formativo ha sido disenado con el objetivo de
potenciar la proyeccion profesional de quienes lo estudien, formando directivos que lideren aquellas
organizaciones que requieran estrategias y acciones transformadoras.

El Executive MBA esta dirigido especialmente a directivos y ejecutivos con experiencia que aspiren a
ocupar puestos superiores en laempresay que deseen mejorar sus capacidades de gestion y liderazgo.
Estudiando en ISEB recibiras el asesoramiento de expertos y tutores que, junto con la metodologia de
estudio, aseguraran tu éxito profesional.

Objetivos

e Facilitar las herramientas de gestion empresarial y de negocios internacionales necesarios para la
formacion de directivos de empresa.

» Generar un aprendizaje significativo que permita desarrollar y enriquecer las destrezas y habilidades
estratégicas en la gestion de la organizacion.

« Facilitar una vision amplia y precisa sobre los nuevos paradigmas de proyectos empresariales.
» Disenar e implementar estrategias de crecimiento alineadas a las tendencias internacionales.
e Crear estrategias de negocio eficaces y eficientes.

o Favorecer el trabajo colaborativo entre todos los departamentos de la empresa en el desarrollo de
proyectos.

e Estimular la proactividad enfocada al management.

» Proyectar estrategias innovadoras enfocadas al perfeccionamiento de la gestion de la empresa y la
eficiencia del negocio.

 Planear estrategias enfocadas a la consecucion de objetivos y metas comerciales que superen las
nuevas tendencias del mercado con éxito.



Salidas Profesionales

El Executive MBA te aporta el conocimiento y las capacidades necesarias para desarrollar tu carrera
como:

« Director General de Empresas y de Organizaciones de Cualquier Ambito.
e Director Recursos Humanos.

e Director de Operaciones.

e Director de Marketing.

e Director de Finanzas, Comercial o Ventas.

Estructura interna
del MBA + Master




MédUIOS del curso Tema 4. Estudio del caso

MODULO 4. Gestién y Disefio de Almacenes

El Executive MBA se constituye por el siguiente temario:
Tema 1. Configuracion del almacén

MODULO 1. Planificacién y Direccién Estraté

Tema 2. Organizacion y disposicidn del almacén

Tema 1. Fundamentos de la estrategia
Tema 3. Equipos e instalaciones

Tema 2. Objetivos estratégicos
Tema 4. Gestidn del almacén

Tema 3. El proceso estratégico
Tema 5. Coste y presupuesto del almacén

Tema 4. Formulacion estratégica
Tema 6. Estudio del caso

Tema 5. Andlisis estratégico (en la dinamica de la gestion empresarial)

MODULO 5. Calidad en la Gestién Logistica

Tema 6. Desarrollo de la estrategia

Tema 1. Green Logistics
Tema 7. Formacion e implementacion de la estrategia

Tema 2. Gestion de calidad
Tema 8. El Cuadro de Mando Integral (CMI)

Tema 3. Gestion del aprovisionamiento
Tema 9. Estudio del caso

Tema 4. eCommerce supply

MODULO 2. Introduccién a la Contabilidad |

Tema 5. Estudio del caso

Tema 1. Introduccidn a la contabilidad
MODULO 6. Comercio Internacional |

Tema 2. La contabilidad en Espana

Tema 1. Introduccién al Comercio Internacional
Tema 3. Normas internacionales de contabilidad

Tema 2. Teoria Econdmica del Comercio Internacional
Tema 4. Estados financieros

Tema 3. Organismos e Instituciones
Tema b. Estudio del caso

Tema 4. Documentacion en el Comercio Internacional

MODULO 3. Impuesto de Sociedades Interna

Tema 5. Incoterms

Tema 1. Introduccion al Impuesto de Sociedades
Tema 6. El Origen de las Mercancias

Tema 2. El Impuesto de Sociedades en Espana
Tema 7. La Importacion

Tema 3. Tributacion mundial de los beneficios



Tema 8. La Exportacion
Tema 9. El Arancel de Aduanas y el Intrastat

Tema 10. Valoracion en Aduanas de las Mercancias

Tema 11. Los Derechos Antidumping, el Impuesto Sobre el Valor Anadido (IVA) y los Impuestos

Especiales (lIEE)
Tema 12. Estudio del Caso

MODULO 7. Comercio Internacional I

Tema 1. Los proyectos de los organismos multilaterales de desarrollo
Tema 2. La participacion en los proyectos multilaterales de desarrollo
Tema 3. Adquisiciones

Tema 4. Proyecto de asistencia técnica

Tema 5. Evaluacion, adjudicacion, negociacion y firma del contrato
Tema 6. Gestion del proyecto

Tema 7. Estudio del caso

MODULO 8. Customer Analytics

Tema 1. Customer Analytics
Tema 2. Segmentacion de clientes
Tema 3. Gestion del valor de cliente

Tema 4. Estudio del caso

MODULO 9. Organizacién en los Proyecto
Tema 1. Planificacion en la empresa

Tema 2. Planificacion del alcance

Tema 3. Planificacion del tiempo
Tema 4. Planificacion de recursos
Tema 5. Planificacidn de los costes

Tema 6. Estudio del caso

MODULO 10. Financiacién de Proyectos

Tema 1. Financiacion y fuentes de financiacion

Tema 2. Tipos de financiacion

Tema 3. Andlisis econdmico-financiero de la empresa
Tema 4. Planificacion financiera

Tema 5. Evaluacion de proyectos de inversion

Tema 6. Control financiero

Tema 7. Estudio del caso




Estudiando en
recibiras el
asesoramiento de

expertos y tutores
que aseguraran tu
éxito profesional.

MODULO 11. Inteligencia Emocional

Tema 1. La inteligencia emocional

Tema 2. Las emociones y la educacion emocional
Tema 3. Competencias emocionales

Tema 4. Eficacia organizativa

Tema 5. La inteligencia emocional grupal

Tema 6. El liderazgo emocional y la gestion de equipos

Tema 7. Estudio del caso

MODULO 12. Herramientas de Negociacié

Tema 1. La negociacion: definicion y caracteristicas

Tema 2. Estrategias y tipos principales de negociacion

Tema 3. Fases de la negociacion

Tema 4. Tacticas de negociacion: de desarrollo y de presion
Tema 5. Negociaciones internacionales

Tema 6. Negociaciones colectivas: definicion y caracteristicas

Tema 7. Estudio del caso



MODULO 13. Coaching

Tema 1. Coaching: bases y fundamentos

Tema 2. Tipos de coaching y coaching en las organizaciones
Tema 3. Proceso de coaching y metodologias

Tema 4. Marco tedrico y otras herramientas para el coaching

Tema 5. Estudio del caso

MODULO 14. Practitioner en PNL

Tema 1. Introduccion a la PNL

Tema 2. Presuposiciones de la PNL, feedback y objetivos

Tema 3. Sistemas representacionales, accesos oculares, empatia, rapport y claves sensoriales
Tema 4. Metamodelo del lenguaje, calibracion, estado asociado / disociado y anclajes

Tema 5. Submodalidades, hipnosis e inteligencia emocional

Tema 6. Resolucion de conflictos, metaforas, modelo POPS avanzado y las creencias

Tema 7. Estudio del caso

MODULO 15. Development and Entreprene

Tema 1. Inteligencia estratégica y planificacion. Business plan
Tema 2. Lean startup y diseno de modelo de negocio

Tema 3. Crowdfunding, equity y crowdlending

Tema 4. Marketing digital y ventas

Tema 5. Fiscal y mercantil

Tema 6. Finanzas para emprendedores

Tema 7. Comunicacion y habilidades directivas

Tema 8. Estudio del caso

MODULO 16. Responsabilidad Social Corpe

Tema 1. Introduccion a la Responsabilidad Social Corporativa
Tema 2. Grupos de interés o stakeholders

Tema 3. Comunicacion y transparencia

Tema 4. Ambitos de actuacién

Tema 5. Componentes de la gestion de la RSC

Tema 6. Medicion de la RSC

Tema 7. Estudio del caso

MODULO 17. Planificador de Negocios

Tema 1. El auténomo

Tema 2. Sociedad de Responsabilidad Limitada

Tema 3. Estudio del caso




Calendario de estudio (12 meses)

PRIMER SEMESTRE /750 Horas SEGUNDO SEMESTRE 750 Horas

e Planificacion y Direccion Estratégica e Organizacién en los Proyectos
e Introduccién a la Contabilidad Internacional » Financiacion de Proyectos
. . ¢ Herramientas de Negociacion
¢ Impuesto de Sociedades Internacional ) 9
e Coaching
e Gestion y Disefio de Almacenes e Practitioner en PNL
e Calidad en la Gestion Logistica e Inteligencia Emocional

¢ Development and Entrepreneurship
¢ Responsabilidad Social Corporativa
e Comercio Internacional Il ¢ Planificador de Negocios

e Customer Analytics

e Comercio Internacional |

Dominio de las herramientas necesarias para la

Conocimiento de la gestion de una empresa en los coordinacion del proceso de implantacion, gestion y

principales niveles y areas mediante la planificacidn evaluacion de proyectos, siguiendo los estandares de

estratégica, siendo capaz de interpretar la informacion calidad internacionales, y el desarrollo de habilidades

contable, analizar los informes financieros y tomar comunicativas que permitan la interaccion con todos

decisiones clave en el ambito logistico de empresas los grupos de interés a nivel empresarial, orientado al

con orientacion nacional e internacional. liderazgo de equipos de trabajo y a la resolucion de
conflictos.

e Implantacion de estrategias de negocio

e Interpretacion del balance contable e Andlisis de las etapas de un proyecto
¢ Realizar e interpretar un proyecto financiero

I . e Gestidn de conflictos, contextualizacién y resolucion
e Optimizacion de almacenes R e des directivas

e Gestion de impuestos

e Auditorias de los procesos logisticos e Estudio del mapa mental

e El liderazgo emocional y la gestion de equipos.

e Gestion y planificacion de una start-up

e Establecimiento de politicas de RSC

e Disefo de planes de fidelizacién e Direccion de procesos productivos y creativos de negocio
e Control y gestion de decisiones empresariales

e Creacion de estrategias de mercado internacional

e Gestion de proyectos internacionales



INSTITUTO SUPERIOR EUROPEO DE BARCELONA

Doble Titulacion

Al finalizar tus estudios, obtendras una doble titulacion expedida por el Instituto Superior Europeo de
Barcelona avalada y certificada por la Universidad Isabel I:

o Executive MBA

¢ ISEB English Program Certificate

Todos nuestros programas formativos vienen acompanados de un curso opcional de inglés nivel

Business, el cual te permitira desenvolverte en un entorno laboral internacional.
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Horario

Lunes a Viernes
09:00-22:00

Teléfono
(+34) 9337940 10

Direccion
Av. Diagonal, 177
Barcelona (Espana)

Email ;

secreta ria@iseb.ei
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