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Presentacion

El Master en Comercio Internacional te aporta las capacidades necesarias para disenar un plan
estratégico Internacional y para poder afrontar todos los retos que se presentan en el proceso de
internacionalizacién de una empresa, aumentando y potenciando tus capacidades y habilidades
e incrementando tus posibilidades de insercidon laboral en el ambito del comercio internacional,
convirtiéndote en un profesional que dominara el campo financiero, estratégico y las gestiones que
se llevan a cabo en los negocios internacionales. Estudiando en ISEB recibiras el asesoramiento de
expertos y tutores que junto con la metodologia de estudio aseguraran tu éxito profesional. El Master
en Comercio Internacional esta dirigido a todos aquellos profesionales que deseen gestionar empresas
gue operan en el extranjero o que busquen orientarse hacia la internacionalizacion.

Objetivos

e Explicar los modelos de negocio aplicables a la toma de decisiones y los indicadores econdmico-
financieros que sean pertinentes.

o Apreciar las dificultades interculturales de la gestion internacional y gestionar de forma ética los
acuerdos institucionales.

» Emplear los conocimientos precisos y necesarios para tener éxito como empresario global y el know-
how para desarrollar nuevos negocios en contextos internacionales.

¢ Planificar las estrategias de crecimiento de los negocios internacionales.

e Especificar las herramientas de andlisis econdmico e identificar los retos y las oportunidades de la
globalizacion.

« Tramitar las consecuencias fiscales de las operaciones comerciales de una organizacion internacional.

» Examinar criticamente y evaluar asuntos complejos en un entorno empresarial globalizado, dindmico
y cambiante.

e Aplicar el conocimiento de los sistemas de informacion y las nuevas tecnologias al comercio
internacional y la gestion de las operaciones internacionales.

Salidas Profesionales

Te aporta el conocimiento y capacidades necesarias para desarrollar tu carrera como:
» Responsable de compras.

¢ Resarrollo de negocios.

o Operador logistico.

» Responsable de financiacidon de operaciones internacionales, entre otros.



Modulos del curso

El Master en Comercio Internacional se constituye por el siguiente temario:

MODULO 1. Comercio

Tema 1. Teorias del Comercio Internacional

Tema 2. La Ventaja Competitiva de Las Naciones

Tema 3. Organizacion Mundial del Comercio (OMC)

Tema 4. Globalizacién Econdmica y Economias Nacionales

Tema 5. La Negociacidn Internacional y El Comercio Exterior en Espafia

Tema 6. Estudio del Caso

MODULO 2. Comercio Internacional |

Tema 1. Introduccion al Comercio Internacional

Tema 2. Teoria Econdmica del Comercio Internacional
Tema 3. Organismos e Instituciones

Tema 4. Documentacion en el Comercio Internacional
Tema 5. Incoterms

Tema 6. El Origen de las Mercancias

Tema 7. La Importacion

Tema 8. La Exportacidn

E Stru Ctu ra i nte rn a Tema 9. El Arancel de Aduanas vy el Intrastat
d e I M a, Ste r Tema 10. Valoracién en Aduanas de las Mercancias

Tema 11. Los Derechos Antidumping, el Impuesto Sobre el Valor Anadido (IVA) y los Impuestos
Especiales (lIEE)

Tema 12. Estudio del Caso



MODULO 3. Comercio Internacional Il Tema 5. Andlisis Estratégico

Tema 1. Los Proyectos de os Organismos Multilaterales de Desarrollo Tema 6. Desarrollo de la Estrategia
Tema 2. La Participacion en los Proyectos Multilaterales de Desarrollo Tema 7. Formacién E Implementacion de la Estrategia Tema 8. El Cuadro de Mando Integral (CMI)
Tema 3. Adquisiciones Tema 9. Estudio del Caso

Tema 4. Proyecto de Asistencia Tecnica MODULO 6. Herramientas de Negociacion

Tema 5. Evaluacion, Adjudicacion, Negociacion y Firma del Contrato

Tema 6. Gestidn del Proyecto

Tema 7. Estudio del Caso

MODULO 4. Cadena de Suministro

Tema 1. Introduccion a la Logistica

Tema 2. Los Medios de Transporte

Tema 3. Incoterms 2010

Tema 4. Comercio Exterior

Tema 5. Aduanas y Documentacién Comercial
Tema 6. Logistica del Siglo XXI

Tema 7. Sector Logistico Espafiol

Tema 8. Estudio del Caso

MODULO 5. Planificacién y Direccién Estrat

Tema 1. Fundamentos de la Estrategia
Tema 2. Objetivos Estratégicos
Tema 3. El Proceso Estratégico

Tema 4. Formulacion Estratégica

Tema 1. La Negociacion: Definicion y Caracteristicas

Tema 2. Estrategias yTipos Principales de Negociacidn

Tema 3. Fases de la Negociacion

Tema 4. Tacticas de Negociacién: de Desarrollo y de Presion
Tema 5. Negociaciones Internacionales

Tema 6. Negociaciones Colectivas: Definicion y Caracteristicas

Tema 7. Estudio del Caso

MODULO 7. Direccién Financiera

Tema 1. Estructura Econdmico Financiera

Tema 2. Andlisis Econdmico y Financiero

Tema 3. Coste Y Beneficio de la Empresa

Tema 4. El Coste de los Recursos Financieros a Corto Plazo

Tema 5. El Coste de los Recursos Financieros a Largo Plazo

Tema 6. Seleccién y Valoracion Jerarquica de Proyectos de Inversion Simple
Tema 7. Planificacion Financiera

Tema 8. Autofinanciacion de la Empresa y Politica de Dividendos

Tema 9. Estudio del Caso



MODULO 8. Fiscalidad Mercantil

Tema 1. Derecho Mercantil

Tema 2. Contratos Mercantiles
Tema 3. Derecho Cambiario
Tema 4. Sociedades Mercantiles
Tema 5. Sociedades Personalistas
Tema 6. Sociedades Capitalistas
Tema 7. Otras Sociedades

Tema 8. Derecho Concursal

Tema 9. Estudio del Caso

MODULO 9. Marketing

Tema 1. Marketing Estratégico

Tema 2. Marketing

Tema 3. Marketing Integrado de Comunicacion

Tema 4. Las Promociones de Ventas

Tema 5. Andlisis Cuantitativo en las Decisiones Comerciales
Tema 6. Precios

Tema 7. Estudio del Caso

Estudiando en
recibiras el
asesoramiento de

expertos y tutores
que aseguraran tu
éxito profesional.




MODULO 10. Comercio Electrénico

Tema 1. Introduccién al Ecommerce

Tema 2. Nuevas Tecnologias y Cadena de Valor

Tema 3. Gestion Empresarial

Tema 4. Publicidad y Marketing

Tema 5. Atencidn al Cliente, Logistica y Sistemas de Pago
Tema 6. Sistemas de Seguridad y Aspectos Legales
Tema 7. Presente y Futuro del Ecommerce

Tema 8. Estudio del Caso

MODULO 11. Coaching

Tema 1. Coaching: Bases y Fundamentos

Tema 2. Tipos de Coaching y Coaching en las Organizaciones
Tema 3. Proceso de Coaching y Metodologias

Tema 4. Marco Tedrico y Otras Herramientas para el Coaching

Tema 5. Estudio del Caso

MODULO 12. Practitioner en PNL

Tema 1. Introduccion a la PNL

Tema 2. Presuposiciones de la PNL, Feedback y Objetivos

Tema 3. Sistemas Representacionales, Accesos Oculares, Empatia, Rapport y Claves Sensoriales
Tema 4. Metamodelo del Lenguaje, Calibracion, Estado Asociado / Disociado y Anclajes

Tema 5. Submodalidades, Hipnosis e Inteligencia Emocional

Tema 6. Resolucion de Conflictos, Metéforas, Modelo POPS Avanzado y las Creencias

Tema 7. Estudio del Caso

MODULO 13. Responsabilidad Social Ca

Tema 1. Introduccidn a la Responsabilidad Social Corporativa
Tema 2. Grupos de Interés o Stakeholders

Tema 3. Comunicacion y Transparencia

Tema 4. Ambitos de Actuacién

Tema 5. Componentes de la Gestion de la RSC

Tema 6. Medicidn de la RSC

Tema 7. Estudio del Caso




Calendario de estudio (12 meses)

PRIMER SEMESTRE 750 Horas SEGUNDO SEMESTRE 750 Horas

» Comercio * Coaching

* Comercio Internacional | * Practitioner en PNL

» Comercio Internacional I * Responsabilidad Social Corporativa
» Cadena de Suministro  Herramientas de Negociacion

* Planificacién y Direccion Estratégica * Marketing

* Direccion Financiera * Comercio Electrénico

* Fiscalidad Mercantil

Dominio de herramientas comunicativas que permitan

Conocimiento de la empresa a nivel del departamento la interaccion con todos los grupos de interés a
de exportacién o expansién comercial, estableciendo nivel empresarial, orientado al establecimiento de
criterios detectar oportunidades de mercado en el estrategias de mercadotecnia y venta online.
ambito internacional para conseguir los objetivos

definidos.

» Competencias y conductas directivas

* Gestion del mapa mental

SRRl = o expansion * Establecimiento de politicas de RSE

* Gestidn administrativa del comercio . ] . .
* Manejo de conflictos, contextualizacion y resolucion

* Gestion de proyectos internacionales . !
proy * Técnicas de ventas y estrategias de mercado

* Gestién de mercancias - - : .
* Logistica y distribucion en el comercio electronico

* Establecimiento de estrategias de negocio

¢ Planificacién financiera . : . ., :
En el Trabajo se pretende realizar una integracion vertical

* Andlisis de flujo y reinversion nominal de todos los conocimientos adquiridos y el desarrollo de
capacidades que ayuden a conseguir un perfil coherente
con los objetivos del Master.



INSTITUTO SUPERIOR EUROPEO DE BARCELONA

Doble Titulacion

Al finalizar tus estudios, obtendras una doble titulacion expedida por el Instituto Superior Europeo de

Barcelona avalada y certificada por la Universidad Isabel I:

o Master en Comercio Internacional

¢ ISEB English Program Certificate

Todos nuestros programas formativos vienen acompafnados de un curso opcional de inglés nivel

Business, el cual te permitira desenvolverte en un entorno laboral internacional.
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;Te has quedado
con alguna duda?

Horario

Lunes a Viernes
09:00-22:00

Teléfono
(+34) 93379 40 10

Direccion .

Av. Diagonal, 177
Barcelona (Espana)

|
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