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MÁSTERES

M.B.A. EXECUTIVE
COMERCIO INTERNACIONAL
DIRECCIÓN ECONÓMICO FINANCIERA
DIRECCIÓN DE PERSONAS 4.0
GESTIÓN Y ADMINISTRACIÓN LABORAL
EXECUTIVE EN DIRECCIÓN DE OPERACIONES
DIRECCIÓN LOGÍSTICA Y SUPPLY CHAIN MANAGEMENT
DIRECCIÓN DE MARKETING Y MARKETING DIGITAL
DIRECCIÓN DE MARKETING Y GESTIÓN COMERCIAL

PROGRAMAS DIRECTIVOS

DIRECCIÓN DE EMPRESAS / DAGE
COMERCIO INTERNACIONAL
DIRECCIÓN DE OPERACIONES 
LOGÍSTICA & SUPPLY CHAIN MANAGEMENT
DIRECCIÓN MARKETING Y GESTIÓN COMERCIAL
GESTIÓN DE PROYECTOS
GESTIÓN Y DIRECCIÓN DE COMPRAS
GESTIÓN ECONÓMICO FINANCIERA
MARKETING DIGITAL
TRANSFORMACIÓN DIGITAL DE LAS OPERACIONES

OPEN MIND
GLOBAL WORLD
International & Logistic Management

Modalidad 
semipresencial



POR QUÉ ESTE PROGRAMA
¿Quieres detectar las oportunidades 
que el mercado internacional ofrece 
a tu empresa?

La Escuela de Negocios Lluís Vives, ofrece 
un planteamiento innovador combinado con 
la sólida experiencia de nuestro claustro y el 
conocimiento del tejido empresarial valenciano.

Este programa es la mejor plataforma para 
acceder de la forma más adecuada a las 
oportunidades que brinda el comercio 
internacional.

DIRIGIDO A
Directivos y personal técnico o de gestión 
que desarrollan su actividad en empresas 
con vocación internacional.

Profesionales con inquietud por conocer el 
funcionamiento del comercio internacional, 
desde un punto de vista estratégico y operativo.

CONTACTO
Ana Cervera 
961 366 212
acervera@camaravalencia.com

BENEFICIOS

·
·

·

Comprender el proceso de internacionalización 
y cómo afecta a la empresa y sus profesionales.

Formar a los participantes en la casuística del 
comercio internacional en todas sus vertientes: 
administrativa, comercial, fiscal y financiera.

Preparar a directivos y mandos intermedios 
para que puedan detectar y aprovechar de 
forma exitosa las oportunidades que el 
comercio internacional proporciona a sus 
empresas.

IMPORTE Y FORMA PAGO
El importe del Programa es de 2.490 €. Dicho 
importe deberá abonarse por transferencia 
bancaria.

Contacta con nosotros para conocer los 
descuentos, bonificaciones y ventajas de 
financiación.

PROCESO DE ADMISIÓN

CLAUSTRO

Antes de iniciar el proceso, te animamos a 
contactar y solicitarnos información.

ESTRUCTURA PROGRAMA
MÓDULO 1
Estratégia empresarial para la 
internacionalización: el punto de partida

MÓDULO 2
Marketing internacional.

MÓDULO 3
Aspectos jurídicos y fiscales en el 
comercio internacional.

MÓDULO 4
Proceso documental en el comercio 
internacional.

MÓDULO 5
Logística y transporte.

MÓDULO 6
Las aduanas y el comercio internacional.

HORARIO Y LUGAR

Preinscripción
Web 

Entrevista 
Admisión

Comisión
Admisión

01 02 03

Calendario

Del 17 de Noviembre de 2020
Al 1 de Junio de 2021

Horas totales del curso 120 Horas

Martes de 16 a 21 horas

Escuela de Negocios Lluís Vives

Parque Tecnológico Paterna / 961 366 080
Benjamín Franklin 8 · 46980

· David Carnicer
Socio Director Consortia 
Consultores.

· Enrique del Castillo
Responsable Área 
Cooperación Contratación 
multilateral/pública en 
IVACE.

· Teresa Colomar
Responsable Desarrollo 
Negocio Internacional en 
SUN ENERGY S.L -  
Energías Renovables

· Javier Garí
Director zona negocio 
internacional Bankinter.

· Pablo Grau 
Director de Negociabien. 
Pionero en el método 
Harvard de Negociación.

· José Muñoz
Funcionario del Cuerpo 
Técnico de Hacienda, 
especialidad de Aduanas 
e II.EE. en Valencia. 

· Anselmo Ríos
CEO en Redflexión 
Consultores.

· Jesús Ruiz
Consultor de RRHH y  
Director KEYMAN Capital 
Humano.

· Maribel Vilaplana
Profesora de Marketing 
Personal y Oratoria. 

MÓDULO 7
Medios de cobro y pago.

MÓDULO 8
Financiación en las operaciones del 
comercio internacional.

MÓDULO 9
Licitaciones internacionales.

MÓDULO 10
La gestión de las personas en el proceso 
de internacionalización.

MÓDULO 11
Crecimiento y desarrollo profesional.

· Pura Soto
Directora Programa

METODOLOGÍA
Learning by doing, nuestro modelo formativo 
combina diferentes metodologías:

Modalidad semipresencial o blended-learning, 
que combina la formación presencial con la 
modalidad online a través de aula virtual.

Debates en el aula

Casos prácticos reales

Actividades complementarias

Trabajo en equipo

Blended-learning


