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DESCRIPCION CURSO

TECNICO SUPERIOR EN GESTION DE VENTAS Y

ESPACIOS COMERCIALES

DESCRIPCION

El titulo oficial de Técnico Superior de
Gestion de Ventas y Espacios
Comerciales te capacita para definir e
implantar estrategias de marketing con
las que podras analizar el producto
(analisis, precio y competidores del
mercado nacional e internacional),
elaborar planes de ventas, analizar y
organizar informacion fiable de los
mercados, para finalmente impulsar las
acciones comerciales correspondientes.

OBJETIVOS

-Obtener, analizar y organizar
informacion fiable de los mercados
aplicando  técnicas  estadisticas vy
establecer un sistema de informacion
eficaz (SIM), que sirva de apoyo en la
elaboracion de acciones de marketing.
-Definir  estrategias 'y  actuaciones
comerciales y gestionar la fuerza de
ventas obteniendo vy procesando
informacion de los agentes que
intervienen en la actividad comercial y
organizando y supervisando los medios
técnicos y humanos
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DESCRIPCION CURSO

TECNICO SUPERIOR EN GESTION DE VENTAS Y

ESPACIOS COMERCIALES

-Elaborar el plan de ventas y gestionar la
comercializacion y venta de productos
y/o servicios, aplicando las técnicas de
venta adecuadas a cada canal de
comercializacion, para lograr los
objetivos establecidos en el plan de
marketing disenado por la organizacion.
-Organizar el almacenaje de |las
mercancias en las condiciones que
garanticen su integridad y el
aprovechamiento 6ptimo de los medios
y espacios disponibles, de acuerdo con
procedimientos establecidos.

-Realizar y controlar el
aprovisionamiento de materiales y
mercancias en los planes de produccion
y de distribucion asegurando la
cantidad, calidad, lugar y plazos para
cumplir con los objetivos establecidos
por la organizacion y/o clientes.
-Organizar y supervisar la implantacion y
el montaje de espacios comerciales y
escaparates, definiendo las
especificaciones de diseno y materiales,
para conseguir transmitir la imagen de
espacio comercial definida que atraiga a
los clientes potenciales y conseguir los
objetivos comerciales definidos.
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RESUMEN DEL TEMARIO

TECNICO SUPERIOR EN GESTION DE VENTAS Y

ESPACIOS COMERCIALES

PRIMERA PARTE.

1.ESCAPARATISMO Y DISENO DE
ESPACIOS COMERCIALES.

2.GESTION DE PRODUCTOS Y
PROMOCIONES EN EL PUNTO DE
VENTA.

3.0RGANIZACION DE EQUIPOS DE
VENTAS.

4.TECNICAS DE VENTA Y
NEGOCIACION.

5.POLITICAS DE MARKETING.

6.INVESTIGACION COMERCIAL.

SEGUNDA PARTE.

7.MARKETING DIGITAL.

8.LOGISTICA DE
ALMACENAMIENTO.

9.LOGISTICA DE
APROVISIONAMIENTO.

10.GESTION ECONOMICA Y
FINANCIERA DE LA EMPRESA.

11.INGLES.

12.FORMACION Y ORIENTACION
LABORAL.
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