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DESTINATARIOS

El Programa est4d especialmente disefiado para aquellas
personas que estén interesadas en adquirir conocimientos
sobre el Curso en Certificacién Experto en Home Staging /
Decoracion de Interiores y que quieran asegurarse un
recorrido ascendente en esta area, con una especial elevacion
y consolidacion de competencias.

En la actualidad, las tendencias actuales en interiorismo, son
cada vez mas versatiles. Por ello, es fundamental seguir
consejos practicos de decoracion y reforma. Con este curso,
podras adquirir todos los conocimientos necesarios sobre
decoracion de interiores e interiorismo. Ademas, permite
conocer las habilidades sociales propias del personal shopper,
acercarse al término coolhunting, destacar la importancia de la
imagen personal, saber identificar al tipo de cliente que solicita
los servicios del personal shopper, asi como identificar el estilo
y las necesidades del cliente. También adquirir las
competencias profesionales necesarias para conocer el
marketing y promocion inmobiliaria, la venta personal y la venta
online.

El alumno recibira acceso a un curso inicial donde encontrara
informacion sobre la metodologia de aprendizaje, la titulacion
gue recibird, el funcionamiento del Campus Virtual, qué hacer
una vez el alumno haya finalizado e informacion sobre Grupo
Esneca Formacion. Ademas, el alumno dispondra de un
servicio de clases en directo.
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CERTIFICACION OBTENIDA

Una vez finalizados los estudios y superadas las pruebas de evaluacion, el alumno recibira
un diploma que certifica la “ CERTIFICACION EXPERTO EN HOME STAGING /
DECORACION DE INTERIORES”, de ESNECA BUSINESS SCHOOL, avalada por nuestra
condicion de socios de la CECAP y AEEN, méximas instituciones espafiolas en formacion y

de calidad.

Los diplomas, ademas, llevan el sello de Notario Europeo, que da fe de la validez,

contenidos y autenticidad del titulo a nivel nacional e internacional.



CONTENIDO FORMATIVO

PARTE 1
INTERIORISMO Y DECORACION DE INTERIORES

MODULO 1. PRINCIPIOS BASICOS DEL INTERIORISMO Y DE LA
DECORACION DE INTERIORES

1. Conceptualizacion
-Diferencia entre interiorismo y decoracion de interiores
2. Historia del interiorismo y de la decoracién
-Mundo clasico: Greciay Roma
-Bizancio y Edad Media
-Renacimiento
-Barroco
-Rococd, palladiano y neoclasico
-Arts and Crafts, Art Noveau y Beaux Arts
-Siglo XX
-Actualidad

Resumen
Espacio didactico

. Conceptos y definiciones

. Habilidades y competencias
-ldentidad e imagen corporativa
-Directorio
-Portafolio
-CV y carta de presentacion

3. Otros perfiles profesionales

4. Legislacion

-Colegios profesionales

N =

Resumen
Espacio didactico

1. Elementos fundamentales
-Estructuras entramadas
-Estructuras de carga
-Escaleras
-Suelos
-Paredes



2. Elementos complementarios
-Puertas y ventanas
-Instalaciones
- Suministro de agua
- Suministro de electricidad
- Suministro de gas
- Calefaccion, ventilacion y aire acondicionado

Resumen
Espacio didactico

1.¢:Qué eslaluz?

-Propiedades
2. Tipos de iluminacién

-lluminacién segun la fuente

-lluminacion segun la funcion

-lluminacion segun la distribucién del flujo luminoso
3. Control de la iluminacion

Resumen
Espacio didactico

1. Dimensiones humanas
-Antropometria
-Proxémica
-Ergonomia

2. Escala y sistemas de proporcién
-Proporcién aurea
-Sistema Ken
-Sistema de tamarios prefabricados
-NUmeros de Fibonacci
-Le Modulor

Resumen
Espacio didactico

. Mediciones
. Boceto
. Dibujo técnico
-Plano
-Escala
-Planta
-Seccion y alzado
-Dibujo axonométrico y en perspectiva
-Maqueta
-Disefio asistido por ordenador

WN -

Resumen
Espacio didactico



. Estrategias de organizacion

-Estrategia lineal
-Estrategia cuadriculada
-Estrategia radial
-Estrategia centralizada
-Estrategia agrupada

. Estrategias de circulacion
. Acercamiento, entrada y ruta
. Principios de orden y composicién

-Eje, simetria y asimetria
-Equilibrio y contraste
-Ritmo y repeticion
-Foco o punto focal

. Estancias

-Cocina
- Distribucion por zonas
-Comedor y sala de estar
- Criterios dimensionales en un comedor
- Distribucion de una sala de estar
-Dormitorio
-Cuarto de bafio
-Oficina
-Restaurante

Resumen
Espacio didactico
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. Materiales de construccion
. Durabilidad de los materiales
. Propiedades de los materiales

-Propiedades fisicas
-Propiedades mecanicas

. Resistencia de los materiales



5. Tipologia y seleccién de los materiales

-Madera

- Tipos

- Aplicaciones
-Piedra

- Tipos

- Aplicaciones
-Ladrillos y baldosas

- Tipos

- Aplicaciones
-Hormigoén y yeso

- Tipos

- Aplicaciones
-Metal

- Tipos

- Aplicaciones
- Vidrio

- Tipos

- Aplicaciones
-Textiles

- Tipos

- Aplicaciones
-Papel

- Tipos

- Aplicaciones
-Pintura

- Tipos

- Aplicaciones

6. Disefo verde

Resumen
Espacio didactico

1. ¢ Qué es un esquema decorativo?
2. Color
-Clasificacion de los colores
- Colores frios, calientes y templados
- Colores aditivos y sustractivos

- Colores primarios, secundarios y terciarios

-Propiedades del color
- Matiz
- Valor o luminosidad
- Saturacion
-Percepcion y efectos del color
- Psicologia del color
-Esquema cromético
3. Textura
-Estampado
4. Forma

Resumen
Espacio didactico



. Distribucion de los muebles
. Tipos de muebles
-Muebles tapizados
-Muebles sin tapizar
-Muebles de época
3. Reciclaje y restauracion de muebles

N -

Resumen
Espacio didactico

1. Ambiente agradable
-Atencion a los detalles
-Sencillez o acumulacién

2. Adornos y complementos
-Plantas
-Laminas, cuadros y fotografias
-Espejos
-Platos
-Alfombras, cortinas, ropa de hogar y cojines
-Velas
-Otros

Resumen
Espacio didactico

1. Estilo rustico

2. Estilo nérdico

3. Estilo minimalista
4. Estilo industrial
5. Mezcla de estilos

Resumen
Espacio didactico

MODULO 2. FASE I: DESARROLLO DEL PROYECTO

. Metodologia proyectual
. Perfil del cliente y deteccion de sus necesidades
. Analisis
. Desarrollo del concepto
. Propuesta del disefio
. Presupuesto
-Facturacién de los servicios de interiorismo y decoracion de interiores
7. Memoria

OO WNE

Resumen
Espacio didactico

MODULO 3. FASE Il: PRESENTACION Y EJECUCION DEL PROYECTO



1. Presentacion al cliente
-Consejos para la presentacion oral
- Paneles de presentacion
- Maquetas y dibujos de presentacion
2. Aprobacion del proyecto
-Contrato

Resumen
Espacio didactico

1. Planificacion de tareas
2. Dibujos de obra
3. Papel del interiorista o del decorador de interiores

Resumen
Espacio didactico

MODULO 4. FASE Ill: ANALISIS Y EVALUACION DEL PROYECTO

1. Balance presupuestario
2. Archivado
3. Andlisis de actuacion

Resumen
Espacio didactico



PARTE 2

INTRODUCCION AL DISENO DE INTERIORES 4D CON INTELIGENCIA
ARTIFICIAL

1. Influencia del Metaverso en la arquitectura y el interiorismo

. Sistemas de automatizacién del hogar
. Confort, ahorro energético y seguridad personal

N =

. Asistentes de voz inteligentes

. Hubs y controladores para hogares inteligentes
. Termostatos inteligentes

. luminacioén inteligente

. Camaras y sistemas de seguridad

. Enchufes e interruptores inteligentes

OO, WNE

. AutoCAD

. Sketchup

. VRay

. Foyr Neo

. Homestyler
. Interior Al

. Prome

. LookX 1A

O~NOOITAWNBE



PARTE 3
TECNICAS DE CAPTACION E INTERMEDIACION INMOBILIARIA

MODULO 1. INTRODUCCION A LA GESTION INMOBILIARIA

. Influencia econémica y legal

. Rol del gestor inmobiliario técnico

. Concepto de mandato y contrato de arrendamiento de servicios
. Normativa aplicable a la intermediacion y corretaje

. Importancia de la nota de encargo en la gestion

O wWNEF

. Principios basicos del derecho inmobiliario

. Estudio del derecho de propiedad segun la Constitucion espafiola
. Derecho de usufructo y servidumbres

. Conflictos de colindancia y clasificacion de propiedades

A OWNPE

MODULO 2. SOCIOLOGIA DEL COSUMO

1. Dimensiones
2. Procesos implicados

1. Sistema econdmico

2. Publicidad

3. Reproduccién cultural

4. Moda y modos de consumo

MODULO 3. NORMATIVAS Y REGISTRO DE PROPIEDADES



1. Concepto, caracteristicas y &mbito del derecho inmobiliario y registral
2. Principios del registro de la propiedad y su publicidad

1. Métodos y procedimientos
2. Evaluacion y calificacion en el Registro de la Propiedad

MODULO 4. MERCADO Y DISTRIBUCION INMOBILIARIA

. Evolucion y peso del sector en la economia
. Subsectores del mercado inmobiliario
-Construccion
-Promocién inmobiliaria
-Intermediacion inmobiliaria
3. Desregulacion estatal
4. Justificacion del intermediario comercial

N -

. Oferta y demanda de inmuebles

. Distribucion comercial inmobiliaria
-Naturaleza
-Elementos
-Tipos de distribucién

3. Empresas y agentes del sector inmobiliario

N

. Entorno competitivo de la empresa inmobiliaria
. Factores estratégicos
. Agencia como sistema

WN -

1. Sujetos de la prospeccion
-Definicion
-Clases

2. Otros sujetos y objetos de la prospeccién
-Prescriptores
-Competidores
-Relaciones

3. Decisiones de competencia en el mercado
-Mercados objetivos

4. Cartera de inmuebles y negocio de la actividad



MODULO 5. TECNICAS DE PROSPECCION Y LOCALIZACION DE
INMUEBLES

1. Areas y sujetos basicos de la captacion
2. Territorio de captacion de bienes inmuebles
3. Cartera de inmuebles

-Criterios de seleccion

-Captacion de inmuebles

. Definicion y clasificacion
. Plan de refresco del plan de fuentes

N =

1. Definicion y fines
2. Tecnicas elementales
3. Areas de captacion

. Definicion y fines de la calificacion
. Métodos de filtrado

N -

MODULO 6. TECNICAS DE CAPTACION INMOBILIARIA

1. Definicion y alcance de los prospectos
2. Estrategias proactivas y reactivas de contacto
3. Campairias de captacion inmobiliaria

. Llamada en frio

. Carta de prospeccion

. Otras entradas gélidas

. Barreras a la comunicacioén en frio

A OWNPE

. Definicion, estructura y objetivos
. Representacion de las ventas
. Ayudas a la captacion

WN -

1. Naturaleza y tratamiento general de las mismas



2. Clasificacién de las objeciones a la captacion
3. Tratamiento de las objeciones

. Documentos tipo
. Datos, imagenes e informacion a recabar

N

. Recaptacion o renegociacion de las condiciones del encargo
. Estudio de los fracasos tenidos en la captacién

N

. Evaluacion de la captacion
. Transformacion en informacion para la venta
. Relacién de mantenimiento

WN -

MODULO 7. TASACION INMOBILIARIA

1. Competencias

1. Definicion de tasacion
-Tasacion pericial
-Diferencias entre peritaje y tasacion

1. Calculo del valor de mercado

MODULO 8. DINAMICAS DE LA TRANSACCION INMOBILIARIA

1. Procedimiento y relevancia del contrato de arras
2. Contrato con opcién a compra

3. Compromiso previo de compra y venta

4. Impacto legal y financiero



5. Identificacion de las partes y analisis del objeto de venta
6. Responsabilidades del vendedor y comprador

MODULO 9. CONTRATOS DE ARRENDAMIENTO Y GARANTIAS
REALES

1. Definicion y caracteristicas del contrato de arrendamiento
2. Normativa especifica sobre arrendamientos urbanos
3. Normas aplicables al arrendamiento no residencial

1. Principios legales de la garantia real y la hipoteca
2. Elementos constitutivos de la hipoteca inmobiliaria
3. Constitucién y extincion de las garantias reales hipotecarias

MODULO 10. INTRODUCCION A LA NEGOCIACION

1. Segun su frecuencia
-Negociacién puntual
-Negociacién continua

2. Segun su duracion
-Negociacion inmediata
-Negociacion progresiva

3. Segun su finalidad
-Negociacion colaborativa
-Negociacién competitiva

4. Segun las relaciones entre partes
-Negociacion integrativa
-Negociacion distributiva

. Alcanzar un acuerdo

. Obtener un beneficio mutuo

. Fortalecer relaciones a largo plazo
. Evitar procesos judiciales

. Otros objetivos

G WNE



MODULO 11. FIGURA DEL NEGOCIADOR

. Claridad

. Concision

. Habilidad narrativa

. Dominio del objeto de la negociacion
. Capacidad de improvisacion

. Empatia

. Asertividad

. Adaptabilidad

. Control de la comunicacion no verbal

OCO~NOUTA,WNE

. Contar una historia personal
. Relatar anécdotas

. Poner ejemplos

. Utilizar el contacto visual

. Humanizar su posicién

O wWNE

. Uso de un lenguaje inapropiado
. Desorganizacion en el discurso
. Improvisacion sistematica

. Arrogancia

. Recurso a la mentira

. Elusion de las preguntas

OO WNE

MODULO 12. DESARROLLO DE UNA NEGOCIACION

1. Eleccién del lugar de la negociacion

1. Recopilacion de datos
-Informacién de la contraparte
-Importancia del contexto

2. Delimitacion del objeto de la negociacion
-Definicién de objetivos
-Identificacion de soluciones alternativas
-Fijacion de lineas rojas

. Primera toma de contacto
. Declaracion de intenciones

N
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. Determinacion del procedimiento negociador

. Intercambio de informacion
. Identificacion de intereses comunes y divergentes

. Presentacion de propuestas
. Ofrecimiento de concesiones
. Negociacion de un acuerdo

-Examen del BATNA

. Consecucion del acuerdo
. Documentacion y suscripcion del acuerdo
. Seguimiento del cumplimiento del acuerdo

MODULO 13. APROXIMACION A LA PERSUASION

abrhwWNEF

A OWNPE
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. Teorias sobre la persuasion

-Teoria de la comunicacion persuasiva de Hovland, Janis y Kelley
-Teoria de la disonancia cognitiva de Festinger

-Teoria de la inoculacién de McGuire

-Teoria de la influencia social de Cialdini

-Teoria de la probabilidad de elaboracion de Petty y Cacioppo

. Apelacion a las emociones

. Persuasion basada en hechos

. Persuasion a través de la repeticidon
. Persuasion a través del miedo

. Persuasion por autoridad

. Atencion

. Comprension
. Aceptacion

. Retencion

. Honestidad y veracidad
. Respeto y responsabilidad
. Interdiccion de la manipulacion y del engafio

-Persuasion coercitiva y tortura
-Control mental y adoctrinamiento



MODULO 14. TECNICAS DE INTERMEDIACION Y NEGOCIACION

. Notas de encargo escritas y verbales

. Encargos como agencia Unica

. Captacion en exclusiva, simple y colectiva
. Trabajo sin encargo

A OWNPEP

. Definicién y fines de la negociacion
. Principios, estrategias y tacticas de la negociacion

N -

1. Concepto
2. Valoracion de la exclusiva por parte de sus protagonistas
3. Objeciones a la exclusiva

1. Elementos, derechos y obligaciones de las partes
2. Clausulas habituales
3. Redaccion de las partes del contrato

MODULO 15. SISTEMAS DE GESTION COMERCIAL INMOBILIARIA

1. PirAmide de la informacién
-Datos
-Informacién
-Conocimiento
-Sabiduria en la actividad empresarial
2. Informacién del sistema de gestion comercial inmobiliaria
-Inmuebles
-Propietarios
-Demandantes

1. Utilidades del sistema
2. Criterios de uso
3. Sistemas de informes periodicos

1. Redes de colaboradores
2. Redes de oficinas
3. Convenios de colaboracion



~N o obh

. Bolsas inmobiliarias compartidas

. Cdodigo deontolégico de colaboraciéon

. Principios fundamentales para la colaboracién

. Modelo de colaboracion MLS (multiple listing service)

-Referidos
-Ventajas e inconvenientes

. Agencias de solo compradores o ABR (representante de compradores

acreditados)

. Colaboracion transnacional

MODULO 16. MARKETING Y COMUNICACION EN EL SECTOR
INMOBILIARIO

A OWNPEF
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. Disefio del plan de marketing

. Estrategia de medios y comunicacion

. Estrategias de venta en el ambito inmobiliario

. Campanfas publicitarias regulares o especificas

. Sitios web de bienes raices

. Pagina web inmobiliaria

. Boletin informativo

. Redes sociales

. WhatsApp para inmobiliarias



PARTE 4
INTELIGENCIA ARTIFICIAL APLICADA AL DISENO DE INTERIORES

MODULO 1. INTERIORISMO Y DISENO DE INTERIORES

. Organizacion del espacio interior
. Mobiliario

. Materiales y acabados

. lluminacion

. Textiles y decoracion

. Ergonomia y funcionalidad

OO WNE

1. Espacios habituales en viviendas
-Dormitorios
-Salas de estar
-Cocinas
-Barfios
-Comedores
-Despachos y home office
-Vestidores y armarios
-Recibidores y zonas de transito
-Terrazas, balcones y jardines interiores
2. Espacios colectivos o semipublicos
-Oficinas y coworkings
-Locales comerciales
-Restauracion
-Hoteles y alojamientos turisticos
-Espacios de salud
3. Espacios de ocio y entretenimiento
-Salas de cine
-Zonas de gaming o simulacién VR
-Espacios fitness o wellness

. Andlisis del proyecto

. Concepto

. Anteproyecto

. Presupuesto detallado
. Proyectos de ejecucion
. Ejecucién

. Decoracion

~NOoO O WNE

MODULO 2. INTELIGENCIA ARTIFICIAL EN EL CAMPO DEL DISENO
DE INTERIORES



. Machine learning

. Visién por computador

. Procesamiento del lenguaje natural

. Modelos generativos

. Sistemas expertos y algoritmos de optimizacién

abrwWNEF

1. Funciones
-Asistente inteligente
-Generacion del disefio
-Reconocimiento de planos de planta con IA
-Recorridos en 3D y RV
-Creacion de planos de planta
-Seleccion de muebles y decoracion
-Visualizacion del espacio
-Optimizacién del espacio y de los recursos
-Personalizacién a gran escala
-Eficiencia y sostenibilidad
-Automatizacion de tareas
-Visualizacion en 2Dy 3D
-Generacion de multiples opciones
-Aceleracién del proceso de disefio
2. Beneficios

. REimagine Home
. Planner 5D

. Homestyler

. DecorMatters

. MyEdit

. Remodel Al

. Room Al

. RoomSketcher
. Interior Al

10. HomeByME
11. SketchUp

12. LookX Al

13. Modsy

14. PromeAl

15. Midjourney

16. DALL-E 3

17. Stable Diffusion
18. Chat GPT

OCO~NOUIPA,WNE

MODULO 3. INTELIGENCIA ARTIFICIAL GENERATIVA



1. Tipos de contenido generado
-Texto
-Iméagenes
-Video
-Audio
-Datos estructurados

2. Métodos de generacion
-Generacion autorregresiva
-Generacion basada en ruido latente
-Entrenamiento adversarial
-Técnicas de enmascaramiento

. Entrenamiento y adaptacién

. Representaciones generadas por los modelos
-Multimodales
-Multilingties

N

. Redes generativas antagonicas (GAN)
. Autocodificadores variacionales

. Transformadores o transformers

. Arquitecturas hibridas y emergentes

A OWNPE

. Asistencia creativa

. Automatizacion de contenido

. Generacion de datos sintéticos
. Simulacién de escenarios

. Interacciéon natural multimodal

O WNE

MODULO 4. INGENIERIA DE PROMPT O PROMPT ENGINEERING

. Elementos de un prompt

. Principios del disefio

. Parametros de generacion
-Métodos deterministas
-Técnicas de sampling

WN -

. Prompt sin entrenamiento previo o zero-shot
. Prompt con pocas muestras o few-shot

. Cadena de pensamiento o chain of thought

. Generacién aumentada por recuperacion

A WNPE



A OWNPEF
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. ReAct

. Autoconsistencia

. Encadenamiento de instrucciones o prompt chaining
. Prompt basado en roles o role prompting

. Conocimiento generado

. Marcos del arbol de pensamiento o tree of thoughts
. Prompt activo

. Estimulo direccional

. Ingenieria automatica de prompts

. Personalizacién de prompt o prompt reframing

. Prompthub

. PromptBase
. FlowGPT

. PromptLayer

. Generacidn asistida de conceptos de disefio

. Soporte en documentacion técnica

. Simulacion del dialogo interdisciplinar

. Adaptacion comunicativa segun el destinatario

. Apoyo en procesos educativos y formativos

. Desarrollo de especificaciones descriptivas y técnicas
. Definicion de escala

MODULO 5. GESTION DE PROYECTOS

1.

1.

2.

3.

Creacion de cronogramas

Definicion de parametros y objetivos
-Establecimiento de las bases del proyecto
-Identificacion de la ubicacion geografica
-Definicién del proyecto

-Desarrollo de preferencias estéticas
Disefio creativo y personalizacion

-Fijacion de pardmetros y estilos
Evaluacion y seleccién del disefio final



1. Recopilacién y procesamiento de grandes voliumenes de datos
-Disefio, construccion y funcionamiento del edificio
-Uso del espacio
-Flujo de personas
-Eficiencia energética

MODULO 6. DISENO CREATIVO

1. Proceso creativo
-Identificacion de tendencias emergentes
-Optimizacion de la distribucion
-Disefio de espacios inteligentes
-Disefio colaborativo en la nube
-Optimizacién de materiales y sostenibilidad

1. Materiales y texturas
-Precio
-Calidad
-Fiabilidad
-Estética
-Contrastes
. Colores y disefio
. Ergonomia y confort
. Acustica
. lluminacion
. Sostenibilidad y eficiencia energética
. Normativa y accesibilidad
. Psicologia ambiental
. Seguridad y prevencién de riesgos
. Mantenimiento a largo plazo

QOWO~NOUIPR,WN
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. Estilo moderno

. Estilo costero

. Estilo escandinavo
. Estilo zen

. Estilo rustico

. Estilo boho chic

. Estilo mediterraneo
. Estilo minimalista

. Estilo tropical

10. Estilo contemporaneo
11. Estilo industrial

12. Estilo biofilico

13. Estilo bohemio

14. Estilo cottagecore
15. Estilo ciberpunk
16. Estilo art déco

17. Estilo rastico

OCO~NOUIRARWNE



18.
19.
20.
21.
22.
23.

A OWNPF

MODULO 7. CREACION DE IMAGENES Y VIDEOS GENERATIVOS

~NOoO O WNE

Estilo japonés
Estilo art nouveau
Estilo granja
Estilo vintage
Estilo barroco
Estilo tribal

. Plataformas de disefio asistido por IA

. Software de modelado 3D y realidad virtual
. Aplicaciones de realidad aumentada

. Sistemas de recomendacién basados en IA

. Propuestas de disefio

-Empleo de moodboards

. Algoritmos de aprendizaje automatico para el analisis predictivo y las

recomendaciones de disefo

. Disefio de espacios inteligentes

. Entornos personalizados

. Disefio de mobiliario e iluminacion

. Eficiencia energética y optimizacion espacial

. Escenografia y disefio de espacios inmersivos generativos
. Home staging y visualizacion inmobiliaria

. Escaparates interactivos

. Conversion 2D a 3D automatica
. Modelado 3D asistido
. Escaneo de espacios reales

MODULO 8. BUILDING INFORMATION MODELING

1.

1.
2.

Asistencia de la IA en el building information modeling

Generacion automatica de documentacion técnica
Optimizacion de costes, tiempos y sostenibilidad



. Aumento de la precision de los andlisis
. Reduccién y prevencién de errores
. Integracion con las nuevas tecnologias de visualizacion

g b w

. Fase de disefio
. Fase de construccion
. Fase de operaciones y mantenimiento

WN -

. Estudios preliminares y de viabilidad
. Andlisis predictivo

. Automatizacion de tareas repetitivas
. Disefio generativo

. Clash detection predictivo

. Renderizado

OO WNPE

. Autodesk Revit

. Al plugins
-Spacemaker
-TestFit

N

MODULO 9. GENERACION DE MOBILIARIO Y DECORACION
PERSONALIZADA

1. Generacién de piezas personalizadas

. Disefio generativo

. Optimizacion estructural
. Fabricacién digital

. Simulacién visual previa
. Personalizacion masiva

O WNEF

. ShapeDiver
. Gravity Sketch Al
. DreamFusion

WN -



