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Identificacion, evaluacion y seleccion de
proveedores

5 al 30 de julio de 2021
29 de noviembre al 22 de diciembre de 2021
1,2 y 15 de diciembre de 2021
1, 2 y 15 de diciembre de 2021

El curso tiene como objetivo comprender los distintos criterios a utilizar para realizar la evaluacion y para localizar y

analizar a los proveedores mas adecuados para cubrir los requerimientos de la empresa.

1. Busqueday seleccion de proveedores Tipos de coste de un producto o servicio.
e Conseguir los mejores proveedores. Escandallo de un producto vs cuenta
e Modelos de busqueda de proveedores. resultados
e Proceso seleccion proveedores. Anilisis de los costes de un proveedor.
e Fase previa proceso seleccion. Precios basados en coste (“Cost based
e |dentificacion sobre posibles proveedores. pricing”)
e Tipos de informacion segun la fuente. Factores y elementos de coste.
e Auscultacion o auditoria de proveedores. indices de precios
2. Evaluacion y preseleccion de proveedores. Curvas de experiencia (de aprendizaje).
¢ Conceptoy objeto. Historia y denominacién.
e Capacidad y motivacion del proveedor. Empleo de las curvas de experiencia.
° Modelo Per?eptlvo del proveedor. Peticién de ofertas.
e Tipos de actitudes del proveedor. )
. S Objeto.
e Indicativo global de motivacidn. ctodos d iclén de of
e Metodologia para la evaluacién previa de Meto,os e peticion de o ertfas. ,
proveedores. e_’A f:uantos .proveedor.e.s solicitar?
e Metodologia multicriterio AHP. Ultimas mejores cc.)m?l,uones. )
e Resultado de la evaluacion. Ofertas C(:)E\ negociacion posterior
e Decisidn de eleccién. Presglgcuon y contra.m.fertas.
e Cuestionario evaluacion previa. Requisitos de las peticiones de oferta.
3 Peticiones RFX’s.
3. El precio de venta. " .
La ética en las peticiones de oferta
e Cud i ?
¢Cudl es el precio de Yenta. . Evaluacion y seleccién de ofertas.
e Factores que determinan el precio de venta. ) B
e Estrategia de precios del vendedor. Me'tc.x:?os de valoracion.
e Politica de precios del proveedor. Andlisis de las ofertas. .
. Costes totales de adquisicion (TCO) “Total
4. Precios de compray costes.
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Precios de compra no basados en el coste.

Férmulas de revision de precio
Precios y volatilidad.

Cost of Ownership”.

Precios idénticos en las ofertas
Eleccion de la mejor oferta.
Valoracion de los factores. Seleccién.
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D. Miguel Benitez Fernandez. Licenciado en Ciencias Empresariales; PDD del IESE. Ha trabajado en las
empresas: Compaiiia Roca, Benckiser-Reckkit, Boehringer Manheim (Roche) y Panrico. Ha participado en
proyectos internacionales de reorganizacion y estructuracion de empresas, asi como en los procesos de
compra-venta de empresas bajo la vertiente de Compras. En los ultimos cinco afios, en P&M consultoria,
especializado en realizar diagndstico de la funcidn de Compras, Planes estratégicos de Compras, Risk
Management en Compras y Category Management.

La metodologia de formacion propuesta por AERCE permite alinear el aprendizaje al entorno de trabajoy
el intercambio de experiencias y conocimiento.

En modalidad On-line, el curso se realiza a través del campus virtual de AERCE, en el que los participantes
disponen de una serie de herramientas de comunicacién y de seguimiento del proceso de aprendizaje y se
ofrece atencidn docente constante y personalizada.

Los profesores del Curso ofrecen una orientacidn, guia y apoyo constante para facilitar la transmisién de
informacion a los alumnos, desde la aportacién de contenidos relevantes hasta la dinamizacidn del proceso de
aprendizaje.

Se incluye sesiones en videoconferencia en directo:

Modalidad Online: 12 convocatoria: 12 y 19 de julio de 2021, de 17:00 a 18:00 horas y 26 de julio de 2021, de
17:00 a 19:00 horas

Modalidad Online: 22 convocatoria: 30 de noviembre de 2021, de 16:00 a 17:00 horas y el 22 de diciembre de
2021, de 15:00 a 18:00 horas.

Estudia cuando Soporte docente Evaluacién continua, Puesta en comiin,

quieras y donde constante y actividades y profundizando en lo
quieras personalizado trabajos a lo largo aprendido
del curso

En modalidad Presencial (en Barcelona y en Madrid):

12Sesion en miércoles: de 15:00 a 20:00 horas.
22 Sesion en jueves: de 09:00 a 14:00 horas

32 Sesion en miércoles: de 15:00 a 20:00 horas.

Sentamos la bases de tu futuro
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Lugar de formacion:

En modalidad On-line: Campus virtual de AERCE

En Barcelona: Aula AERCE. C/Aribau, n? 112, 22 12, 08036 Barcelona.
En Madrid: Aula AERCE en IGS La Salle. C/La Salle n210, 28023 Madrid.

Condiciones de inscripcion:

- No Asociados: 950€ + IVA
- Descuentos para asociados de AERCE:

e Asociados personales en situacién de desempleo: Beca del 35%.

e Asociados personales en activo y empresas PYME que facturan menos de 15M€: Beca del 25% para
asociados del plan vigente de cuotas (15% para asociados del plan anterior).

e Asociados empresas PYME que facturan entre 15M€ y 50M<€: Beca del 15% para asociados del plan
vigente de cuotas (10% para asociados del plan anterior).

e Asociados empresas que facturan mds de 50M€: Beca del 10% para asociados del plan vigente de
cuotas (5% para asociados del plan anterior).

(Nota: El plan vigente de cuotas de asociados de AERCE se aplica desde fecha 1-1-2017)
Bonificable a través del sistema de financiacion de la formacion continua.

AERCE no realiza los trdmites para gestionar la bonificacién.

Reservas:

- Teléfono: 934 532 580
- E-mail: formacion@aerce.org

- Através de www.aerce.org
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