
Descripción

Tipología Curso

Nivel Nivel intermedio

Metodología Online

Horas lectivas 200h

Duración Flexible

Inicio Fechas a elegir

Campus online Sí

Servicio de consultas Sí

Tutor personal Sí

Si planeas dedicarte al sector de la óptica ¡presta mucha atención a la oferta que tenemos para
ti! La plataforma de Emagister ha anexado a su compendio formativo el curso de Auxiliar De
Óptica impartido por el reconocido Instituto Exon, además a la hora de estudiar y continuar con
tus tareas cotidianas puedes realizarlo mediante la modalidad online, esto te permite realizar tus
estudios desde cualquier sitio en el que te encuentres y en cualquier horario.

Home · Oftalmología

INSTITUTO EXON

AUXILIAR DE ÓPTICA
5.0 3 opiniones

Curso · Online

¡50% de ahorro!

139 € 278 € IVA inc.



https://www.emagister.com/
https://www.emagister.com/cursos-oftalmologia-tematica-108.htm
https://www.emagister.com/instituto-exon-cursos-1168367-centrodetalles.htm


Su temario brinda una excelente capacitación sobre la anatomía ocular, las deficiencias visuales
y las lentes oftálmicas, también te enseña a realizar y utilizar actividades, procedimientos e
intervenciones orientadas a detectar de forma temprana la existencia de alteraciones visuales.
Por otro lado te formas para llevar a cabo la realización del examen optométrico y mucho más.
Una vez culminado el curso teórico como las prácticas recibes la titulación de auxiliar de óptica
expedido por el instituto.
Además de lo anterior mencionado, tienes el total acceso al campus online, cuentas con
servicios de consultas y un tutor personal para que te ayude y poye lo largo de todo el trayecto
educativo.

¿Vas a dejar pasar esta oportunidad? Para conocer todos los detalles tan solo debes hacer clic
en el botón de “Pide información” que encuentras en esta misma página de Emagister y
comienza el camino a la actividad laboral que deseas.

Información importante

Precio a usuarios Emagister:

Instalaciones y fechas

Online

INICIO

Fechas a elegir Matrícula abierta

Preguntas & Respuestas

Opiniones

Rosario Brito García

5.0 23/02/2024

Sobre el curso: El curso es muy completo y el temario está muy bien organizado lo
recomiendo





¿Recomendarías este curso?: Sí

Rosario Brito García

5.0 22/12/2023

Sobre el curso: Es muy completo

¿Recomendarías este curso?: Sí

Jose Luis Herrera Hernandez

5.0 27/02/2023

Sobre el curso: Son cursos bastantes completos a nivel pueden servir para todo.

¿Recomendarías este curso?: Sí

*Todas las opiniones recogidas por Emagister & iAgora han sido verificadas

Logros de este Centro

2024 2023 2022

Materias

 Anatomía

 Vendedor  1

 Auxiliar de óptica  1

 Presbicia

 Agudeza visual  1

 Anatomía ocular  1

 Lentes  1





AÑOS

3

¿Cómo se consigue el sello CUM LAUDE? 



 Tipos de lentes  1

 Óptica

Profesores

Adriana Casado
TUTORA

Temario

1. MÓDULO 1. ÓPTICA Y ANÁLISIS VISUAL

UNIDAD DIDÁCTICA 1. HISTORIA DE LA ÓPTICA

1. El comienzo

2. Del siglo XI al siglo XIII

3. Los siglos XIV y XV

4. El siglo XVI

5. El siglo XVII

6. El siglo XVIII

7. El siglo XIX

8. El siglo XX

UNIDAD DIDÁCTICA 2. ANATOMÍA OCULAR

1. Las órbitas

2. El globo ocular

3. Anteojos oculares

4. Túnica vascular ocular

5. Retina

6. Medios refringentes del ojo

7. Músculos extrínsecos oculares

UNIDAD DIDÁCTICA 3. PROCESO VISUAL

1. Introducción

2. La luz



3. Luz en el ojo humano

UNIDAD DIDÁCTICA 4. AGUDEZA VISUAL

1. Agudeza Visual

2. Factores que afectan a la Agudeza Visual

3. Tipos de medida de la Agudeza Visual

4. Optotipos

5. Agudeza Visual de lejos

6. Agudeza Visual de cerca

7. Test de la Agudeza Visual pediátricos

UNIDAD DIDÁCTICA 5. DEFECTOS VISUALES

1. Introducción

2. Estados refractivos del ojo

3. Anisometropía

4. Defectos de refracción del ojo

5. Aniseiconia

6. Presbicia

7. Acomodación

8. Binocularidad

UNIDAD DIDÁCTICA 6. EXAMEN OPTOMÉTRICO I

1. Pruebas preliminares

2. Instrumentos necesarios

3. Historia clínica

UNIDAD DIDÁCTICA 7. EXAMEN OPTOMÉTRICO II

1. Refracción objetiva

2. Refracción subjetiva

3. Pruebas de salud ocular

MODULO 2. GRADUACIÓN E INSTRUMENTOS ÓPTICOSUNIDAD DIDÁCTICA 8.
GRADUACIÓN E INSTRUMENTOS ÓPTICOS

1. ¿Qué es la graduación?

2. Sistema de proyección

3. El frontofocómetro

4. La lupa

5. Los oculares

6. El microscopio

7. Tipos de anteojo

UNIDAD DIDÁCTICA 9. LAS LENTES OFTÁMICAS



1. Introducción

2. Lentes oftálmicas

3. Características de las lentes

4. Clasificación de las lentes según el material

5. Fabricación

6. Tratamientos

7. Lentes según el tipo de visión

UNIDAD DIDÁCTICA 10. CATÁLOGO Y TARIFA DE LENTES OFTÁLMICAS

1. Introducción

2. Catálogo General de Lentes

3. Uso e Interpretación del Catálogo

4. Estructura del Catálogo

UNIDAD DIDÁCTICA 11. LAS MONTURAS ÓPTICAS

1. Evolución e historia de las monturas

2. Materiales para la fabricación de monturas

3. Fabricación de monturas

4. Tratamientos superficiales

5. Tipología de monturas

6. Tipos de rostros

7. Relación de tipologías: elección de la montura

UNIDAD DIDÁCTICA 12. NOCIONES BÁSICAS SOBRE LAS LENTES DE CONTACTO

1. Evolución de las lentes de contacto desde la antigüedad a la actualidad

2. Actuación de las lentes de contacto

3. Clasificación de las lentes de contacto

4. Cualidades necesarias para la fabricación de lentes de contacto

5. Métodos de fabricación de lentes de contacto

6. Lente de contacto ideal

7. MÓDULO 3. CÓDIGO DEONTOLÓGICO Y ACTUACIONES DE VENTA

UNIDAD DIDÁCTICA 13. CÓDIGO DEINTOLÓGICO

1. Introducción

2. Actuación profesional

3. Relación con el paciente

4. Relaciones entre profesionales

5. Trabajar en equipo

6. Delegación

7. Establecimientos sanitarios de óptica



8. Publicidad

9. Publicaciones

10. Investigación

11. Relaciones entre profesionales de la corporación

UNIDAD DIDÁCTICA 14. COMPORTAMIENTO DE VENTA

1. El vendedor

2. Tipos de vendedores

3. Características del buen vendedor

4. Cómo tener éxito en las ventas

5. Nociones de psicología aplicada a la venta

6. Actividades del vendedor

UNIDAD DIDÁCTICA 15. TÉCNICAS DE VENTA

1. Tipos de ventas aplicadas al dependiente de comercio

2. Técnicas de ventas

3. Metodología que debe seguir el vendedor

4. El precontacto

5. El contacto

6. Argumentación

7. Demostración

8. Negociación

9. Cierre de la venta


