COLON IECM

Dirigido prioritariamente a trabajadores del

SECTOR COMERCIO Y MARKETING

La Clave

en tu Carrera

Descubre todo nuestro itinerario de formacion para Teleformacion

tu sector « GESTION DE COMPRAS Y PREVISION DE VENTAS EN EL
éQuieres adquirir PEQUENO COMERCIO --
2 e PSICOLOGIA APLICADA A LAS VENTAS --
Echale un ojo a nuestra oferta formativa y elige todos e HABILIDADES COMERCIALES --
los que te gusten e HABILIDADES SOCIALES DE ATENCION AL CLIENTE EN LA
Todas las modalidades de imparticién VENTA --
teleformacién y aula virtual e FIDELIZACION, CALIDAD Y GESTION DE
e CLIENTES --

Si realizas u_n t_otal de 200 horas de .f?rmacién podr._'?ns e_n,trar en e ORGANIZACION DEL PUNTO DE VENTA Y CONTROL DE
el Procedimiento de Evaluacion vy Acreditacion de
competencias Profesionales (PEAC) de tu Comunidad ACCIONES PROMOCIONALES --

Auténoma y obtener titulos de Formacién Profesional o
Certificados de Profesionalidad.

e VENTAS Y MERCHANDISING EN EL SECTOR

« COMERCIO --
CONTACTA CON NOSOTROS e GLOBALIZACION Y MARKETING INTERNACIONAL --
Q) 914560817 o « DESARROLLO WEB PARA COMERCIO

e ELECTRONICO --

p e POSICIONAMIENTO EN BUSCADORES --

ttH grupocoloniecm.com comprOMETIDOS CON LA ;

ud MEJORA CONTINUA e MARKETING Y REPUTACION ON LINE: COMUNIDADES
lfuncjic‘cién‘.!.E.stq‘tcl E f‘é SR B e éEF’E excetSiee VI RTUALES - GIC

@ formacion@coloniecm.com




