Gestiona tu punto de venta para maximizar

ingresos
COMMO75PO COMERCIO Y MARKETING
ORGANIZACION DEL PUNTO DE L
VENTA Y CONTROL DE ACCIONES PROMOCIONALES O Modalidad: Online

_— o , , Duracion: 90 horas
Dirigido prioritariamente a trabajadores en activo

¢Cual es el OBJETIVO de este curso?

Este curso estd enfocado en ensefar a organizar el punto de venta de
manera eficiente y determinar las acciones de promocién y
merchandising necesarias para potenciar su rentabilidad. Durante el
curso, aprenderas a planificar estrategias promocionales, evaluar su
impacto y realizar un control efectivo para maximizar los resultados
comerciales. Este curso es ideal para profesionales del sector retail que
buscan optimizar la gestion del punto de venta y disefar campanas
promocionales orientadas a incrementar las ventas y la satisfaccion del
cliente.

¢Cuadles son los CONTENIDOS de este curso?

1.ESTRUCTURA Y DISENO DEL PUNTO DE VENTA.

« Organizacion de la superficie comercial.

« Colocacion, exposicion y reposicion de los productos en la zona de venta.

« Realizacion de publicidad en el lugar de venta.

» Realizacion de escaparates y cuidado de elementos exteriores.

2.COMUNICACION COMERCIAL, ACCIONES DE PROMOCION Y MERCHANDISING.
« Determinacion de acciones promocionales.

« Aplicacion de métodos de control de acciones de merchandising.
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https://www.instagram.com/grupocoloniecm/
https://www.linkedin.com/school/schoolgrupocoloniecm
https://www.youtube.com/channel/UC1UH4idfK6lauiVGAL-9Abg
https://www.facebook.com/grupocoloniecm/
https://www.tiktok.com/@grupo.colon.iecm

