I B E R O N E >< lbero Vive tu experiencia
International . .
Higher Education lﬂt@l’ﬂaCIOHal

Direccion
en marketing
Yy ventas

Impartido por

OBS Business CD ggrggrrr?ercio
School CD de Bogota

RED DE EDUCACION SUPERIOR

& Planeta Formacion y Universidades beronex.com


https://bit.ly/3kP1UXp
https://www.iberonex.com/?utm_source=brochure&utm_medium=email&utm_campaign=IBERONEX-DCM-LAT_und_web-admisiones_email_gen_WEB001M0007&utm_content=WEB001M0007&c=WEB001M0007
https://www.iberonex.com/?utm_source=brochure&utm_medium=email&utm_campaign=IBERONEX-DCM-LAT_und_web-admisiones_email_gen_WEB001M0007&utm_content=WEB001M0007&c=WEB001M0007
http://bit.ly/3jGL4Kd
https://bit.ly/3RdE2J3

Red IBERONEX

Ecosistema de la Red IBERONEX
Presentacion del programa

Partner academico: OBS Business School
y Camara de Comercio de Bogota

IBERONEX Direccidon en marketin ventas



Red
|IBERONEX



https://www.youtube.com/watch?v=fXYs4w8phtg

Ecosistema de la
Red IBERONEX

[BERONEX

Direcci

on en marketing y ventas

/0

3

=

Instituciones
Acadeémicas

8

Empresas lideres
en sus sectores

YA NN
(L1
U /
N\ 27

Organismos
Internacionales

d <

23 [Paises




INstitucliones

Academicas IBERONEX

Universitat Carlemany

Universidad Argentina de la Empresa (UADE)
Universidad de Mendoza
Universidad de Quilmes

Universidad Privada del Valle (UNIVALLE)
Universidad Tecnologica Privada de Santa Cruz (UTEPSA)

Fundacao Armando Alvares Penteado (FAAP)
Universidade Estatal Paulista (UNESP)
Universidade de Brasilia (UnB)

Universidad Adolfo Ibanez
Universidad Andrés Bello
Universidad Vina del Mar

ESEIT Escuela Superior de Empresa Ingenieria y Tecnologia
IBERO Corporacion Universitaria Iberoamericana
Pontificia Universidad Javeriana

Universidad Autonoma de Bucaramanga

Universidad de la Sabana

Universidad del Norte

Universidad Tecnologica de Pereira
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Universidad Latinoamericana de Ciencia y Tecnologia (ULACIT)

Pontificia Universidad Catolica del Ecuador (PUCE)
Universidad Catolica de Cuenca

Universidad Catolica de Santiago de Guayaquil
Universidad San Francisco de Quito

Universidad Tecnoldgica del El Salvador

BIU Broward International University

ESLSCA Business School Egypt

Universidad Internacional de Valencia (VIU)
EAE Business School

OBS Business School

Universidad UNIE

IFP Formacion Profesional

The Core Entertaiment Science School
Barcelona Culinary Hub

THREE POINTS Digital Business School
INESDI Digital Business School

Ostelea Tourism Management School
ESDESIGN Escuela Superior de Diseno de Barcelona
SMS Sports Management School

EDC Paris Business School

EGE Ecole de Guerre Economique

SMS Sports Management School

ESLSCA Business School

SUP DE LUXE Institut Superieur de Marketing du Luxe

Universidad Nacional Autonoma de Honduras

Rome Business School

ESLSCA Business School Rabat
EGE Ecole de Guerre Economique
SMS Sports Management School

Centro Universitario UTEG - Lottus
Universidad Andhuac

Universidad Autonoma del Noreste - Lottus
Universidad de Cuauhtemoc

Universidad del Valle de México
Universidad Latinoamericana - Lottus
Universidad Monterrey

Universidad Tres Culturas - Lottus

Universidad Nacional Politécnica (UNP)

Universidad Cato6lica Santa Maria la Antigua

Universidad de Ciencias Aplicadas (UPC)
Universidad de Lima

Universidad de Piura

Universidad Nacional de San Agustin de Arequipa
Universidad P. San Ignacio de Loyola

Universidad Tecnologica del Peru

Universidad de Puerto Rico (UPR)

SMS Sports Management School

Universidad de Montevideo
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Presentacion del programa

Direccion en
marketing y ventas

Smarketing: Sinergias

entre equipos de sales

y marketing

El entorno de negocios esta cambiando a

gran velocidad. El impacto de los avances
tecnologicos, la globalizacion de los mercados,
el cambio en el balance de poder en favor de
los consumidores, el entorno competitivo y la
cada vez menor lealtad a las marcas, entre otras
tendencias, estan modificando las estrategias
de marketing y la forma en que se distribuyen
y comercializan productos y servicios. OBS
Business School, escuela de negocios online
en espanol referente del mercado, ofrece este
curso para formar a especialistas a disenar
estrategias compartidas que interrelacione los
equipos de ventas y marketing.

Este programa estd disenado para proporcionar
los conocimientos necesarios para liderary
gestionar el departamento comercial de una
organizacion € implementar una estrategia de
ventas de éxito, centrandose en el liderazgo

de los equipos como herramienta de trabajo.
Optimizando la toma de decisiones en las

areas de trabajo y favorecer la gestion 'y
comunicacion de los equipos comerciales con
¢l drea de marketing.

IBERONEX Direccion en marketing y ventas

LLas organizaciones necesitan profesionales

del marketing y del area comercial capaces de
liderar con éxito la correcta combinacion de tres
elementos:

1. Una solida formacion y conocimientos de
marketing y comercial.

2. Habilidades necesarias para dar respuesta al
entorno y al mercado actual.

3. Capacidad para establecer conexiones con los

clientes y estructurar una red de ventas eficaz.

Dirigido a
MeENLES pPIoNEras

Proiesionales que buscan conectar con
los clientes y entregarles soluciones
que satisfagan sus necesidades.

Y una vez terminado

Esta formacion te permitira conocer las

sinergias existentes entre el departamento
comercial y de marketing y su impacto en

los resultados.

Liderar un equipo comercial y conocer
diferentes estrategias de coaching para
mejorar su motivacion y rendimiento.

Conocer las nuevas tendencias y
herramientas 2.0 que permiten ejecutar
de manera eficaz y eficiente la gestion
comercial.

Certificacion Internacional
O B S Business

School
c Cdmara

de Comercio
CD de Bogotd
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Presentacion del programa

Direccion en
marketing y ventas

Estudiar en OBS, 12 Business School
100% online del mundo en recibirel
destacado ranking de QS Stars.

La experienciay conocimiento de las
necesidades del sector empresarial
de la Camara de Colombia de

Bogota en el contexto colombianoy
latinoamericano.

Adquirir habilidades y herramientas
para a liderar equipos comerciales.

Docentes vinculados al mundo
empresarial.

Aprender casos reales de aplicacion en
la empresa.

IBERONEX Direccion en marketing y ventas

Plan de estudios

Duracion Horas

12 Semanas 80

© Modulol
Introduccion al
marketing

1. Marketing operativo 'y
marketing estrategico.

2. Marketing y comunicacion
digital.

Modulo 2
Direccion estrategica
de ventas

1. Planificacion y gestion de
ventas.

2. La estrategia comercial.

Créditos
4 ECTS

®

ldioma

Espaiol Online

Modulo 3

Gestion de cuentas
clave y psicologia
comercial

1. Definicion y caracteristicas de

las cuentas clave. La figura del
Key Aaccount Manager (KAM).

2. Psicologia comercial y
estrategia de ventas.

Modulo4
Gestion de equipos:
Liderazgo y coaching

1. Liderazgo y gestion del equipo
de ventas y marketing.

2. Coaching de equipos.

Modalidad

5

Impartido por
OBS Business School

Camara de Comercio de Bogota

Modulo 5
Smarketing

1. Fundamentos de smarketing.

2. La estrategia compartida;
interrelacion entre el equipo de
ventas y marketing.

Modulo 6
Tendencias y nuevas
tecnologias aplicadas
a la gestion comercial

1. Nuevas tendencias en la
gestion comercial.

2. Herramientas 2.0 para la
gestion comercial.
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Equipo docente destacado

\ A¢

Javier de Miguel
|.uken

Docente de OBS Business School

Actualmente, es empresario y desarrolla

su actividad en la direccion de Topminds
Business S.L., empresa especializada en
estrategia y desarrollo empresarial. Con mas
de 40 anos de experiencia en la direccion
comercial y marketing de organizaciones.
Anteriormente, ha sido Director Nacional de
Trade Marketing en Heineken Espana.

IBERONEX Direccion en marketing y ventas

Santiago
lintore

Docente de OBS Business School

Mas de 30 anos de experiencia en empresas
lideres del sector de la alimentacion, como
Danone, Kaiku y Frit Ravich, en las areas

de Marketing y Ventas, ocupando cargos

de responsabilidad en distintos paises, y
liderando equipos de alto rendimiento.

L ) | B

Oriol
Bel

Docente de OBS Business School

Marketing Manager en IboudCycle,

agencia reconocida de Inbound Marketing.
Especializado en Inbound marketing y nuevas
oportunidades de negocio.

Jos¢ Manuel
Santamans

Docente de OBS Business School

Mas de 20 anos de experiencia trabajando

en el sector de la comunicacion, el marketing
y la publicidad. Actualmente, es Business
Developmet y Marketing Manager en Inndux.


https://www.linkedin.com/in/javier-de-miguel-luken-aa9aa45/
https://www.linkedin.com/in/santiagotintor%C3%A9/
https://www.linkedin.com/in/oriolbelmarata/
https://www.linkedin.com/in/jose-santamans-caballero-52182b70/?originalSubdomain=es
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Equipo docente destacado

Ana
Ruiz

Docente de OBS Business School

Product Desing Manager en el Banco
Santander. Con mas de 15 anos de experiencia
como Digital Strategy, BX/UX/CS y diseno de
producto.
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Javier Nino
Ortiz

Docente de la Camara
de Comercio de Bogota

Administrador de empresas, especialista

en gerencia de mercadeo de la Universidad
del Rosario, especialista en psicologia del
consumidor de la Universidad Konrad Lorenz,
diplomado en gerencia de instituciones
financieras y en negociacion efectiva del
C.E.S.A, asi como en gerencia del talento
humano de la Pontificia Universidad Javeriana.
Entrenador certificado a nivel internacional en
seminarios vivenciales y facilitador experiencial
en Outdoor Training. Coach Internacional,
certificado por la ICF (International Coaching
Federation) con OLA COACH de Espana, Team
Coach, certificado porla ICC (International
Coaching community) con Gallery service

de México, entrenador de procesos de
transformacion y cambio del Leadership
training & Development group - John Hanley
Phd. USA.
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Daniel
Castro

Docente de la Camara
de Comercio de Bogota

M¢édico con experiencia en la industria
multinacional en los departamentos de
Marketing € I+D. Ademas, cuenta con
posgrados en gerencia estratégica, gerencia
comercial, finanzas, y un master en
neurociencia aplicada del King's College de
Londres.

Autor del Best Seller en Amazon “Herramientas
cerebrales de persuasion”. Profesor de la
Camara de Comercio de Bogota de la linea de
marketing y ventas. Miembro de la asociacion
Britanica de neurociencia.


https://www.linkedin.com/in/ana-ruiz-de-eguino/
https://www.linkedin.com/in/javier-ni%C3%B1o-ortiz-capacitador-empresarial-a4012950/
https://www.linkedin.com/in/javier-ni%C3%B1o-ortiz-capacitador-empresarial-a4012950/
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Presentacion
OBS Business School

En un contexto en el que el cambio es la unica
constante, en OBS adaptamos el contenido

de nuestros programas enfocandolos en

la innovacion y la mejora continua, siendo
avalados por nuestro Partner Académico: la
Universitat de Barcelona (UB).

Bajo este paradigma, debemos aprendera
adaptarnosy reinventarnos de manera agil

y eficazy, es por ello, que nuestro Claustro
Académico esta formado por mas de 450
profesores practitioners, proximos al tejido
empresarial y conocedores de primera mano

Os invitamos a formar parte de esta
experiencia en la que, ademas de recibir una
formacion de calidad, podréis contar con una
red de networking internacional de mas de
36.000 profesionales, que ya concilian su
vida laboral con la personal sin necesidad de
discernir entre una u otra.

Sera un placer para nosotros poder ayudaros
a conseguirvuestros objetivos de crecimiento
profesional y personal.

Gracias por confiar en OBS Business School.

de las tendencias de los mercados. DRA

Al mismo tiempo, dotamos a nuestros CASILDA GUELL
alumnos de los conocimientosy habllldgdes DECANA DE

necesarios para adelantarse a este cambio, OBS BUSINESS SCHOOL.

a través de la metodologia Student ON.

Un modelo pedagogico que permite a

los estudiantes aprender en un entorno
integramente online que simula el complejo
mundo profesional que afrontamos dia a dia
dentro de las empresas.

IBERONEX Direccion en marketing y ventas
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Metodologia del programa

IBERONEX Direccion en marketing y ventas
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METODOLOGIA

Seguimiento personalizado,
profesores practitioners y
flexibilidad.

RECONOCIMIENTO

Rankings, certficacionesy
acreditaciones.

DESARROLLO
PROFESIONAL

Coaching, mentoringy
networking.

OBS Business School fundamenta su modelo
de ensenanza en una metodologia donde el
core es el estudiante. Un estudiante conectado
siempre con la actualidad, lider del mundo
empresarial y en constante busqueda de la
excelencia. Un estudiante activo y conectado
para crecer € inspirar a la sociedad.

Siempre avalado por profesores practitioners
de prestigio internacional, que comparten sus
conocimientos y experiencia, impulsando el
desarrollo profesional del estudiante. Se trata
de un método agil, flexible y colaborativo que
permite la conciliacion de lavida laboral y
personal.

sTUDENT[S]Y

Esta metodologia se basa en un modelo
pedagogico innovador que permite a los
alumnos aprender en un entorno 100%
online simulando el complejo mundo
profesional que afrontan dia a dia dentro
de las empresas. La didactica se focaliza
en la realizacion de diferentes modulos
consecutivos que abordan

las diversas asignaturas del plan de
estudios para poder avanzar en el proceso
de aprendizaje de una manera flexible y
organizada.
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OBS en cifras

Desde 2006 hemos formado a mas de 36.000
profesionales provenientes de mas de 80 paises que
cuentan con una destacada experiencia laboral en los

diversos sectores del mercado ocupando cargos directivos.

Nuestros alumnos
de MBA

55

Nacionalidades

42,57% S/,77%

Muijeres Hombres

907

De nuestros alumnos
NOS recomiendan

IBERONEX Direccion en marketing y ventas 13
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ANos de
experiencia laboral

/8,67

Ocupan cargos
directivos

1%

De indice de finalizacion
de los estudios entre
nuestros estudiantes

Impacto
de nuestra
formacion

89,97%

Confirma el impacto
positivo en su carrera

93,9%

Es la tasa de
empleabilidad de
nuestros alumnos

/8,8%

Construye una red
de contactos utiles
en OBS

035,8%

De nuestros alumnos
mejora su salario
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OBS Rankings

0 cuacousreLl e DTARS
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Quacquarelli Symonds (QS

Stars Rating System de QS

OBS es la1? Business School 100%
online del mundo en recibir el rating
de QS Stars, obteniendo ademas la
maxima distincion, cinco QS Stars, en
la categoria de Online Learning,

Global Online MBA Ranking de
CEO Magazine

Edicion 2022

La escuela ha sido reconocida por
primera vez por el Global Online
MBA Ranking de CEO Magazine, un
ranking americano de gran prestigio
internacional.

worLo IINEGEGEG
uNIvERsSITY [
rRanNKINGS [T

Online MBA Ranking de QS
Edicion 2022

OBS Business School ha sido
rankeada como una de las TOP100
instituciones en el Online MBA
Ranking de QS, que evalua la calidad,
excelenciay liderazgo de mas de 150
MBAs online. En su primerano de
participacion, el Executive MBA de
OBS ha obtenido la cuarta posicion de
Espana.

0 m Rank ni Educative

Ranking Educativo Innovatec
Edicion 2022

La escuela ha sido reconocida en

el TOP3 del Ranking Educativo
Innovatec 2022 entre mas de 100
escuelas iberoamericanas onliney a
distancia.

IBERONEX Direccion en marketing y ventas 14

Certificacion EOCCS de EFMD

El Master en Innovaciony
Emprendimiento ha sido galardonado
con la recertificacion EOCCS de
EFMD, que ofrece un marco de
referencia internacional, para la
evaluacion de la calidad académica en
el panorama de la educacion online
para los programas en Management.

@ i's--_~m

1
FMNH.IHG

111111111

Ranking Eduniversal

Edicion 2022

OBS Business School forma parte del
ranking de Selected Schools 2021 en

Espana de Eduniversal. Y, ademas, la

institucion ha reconocido 16 masters
de OBS entre los mejores del mundo
en sus areas de conocimiento.

® Forbes

Ranking Forbes

Edicion 2022

OBS ha sido reconocida entre €l
TOP10 de las mejores escuelas de
negocio segun el prestigioso Ranking
Internacional Forbes en la categoria de
Alta Direccion con dos programas.

9 FSDKH-Q

Ranking Instituciones de
Formacion Superior Online (FSO)
Edicion 20152022

OBS Business School se posiciona
como la primera escuela de negocios
100% online en espanol en el Ranking
de Instituciones de Formacion
Superior Online 2015 realizado

por la consultora Hamilton Global
Intelligence.

O EL£MUNDO

Ranking El Mundo

Edicion 2022

OBS ha sido reconocida entre el TOP
10 de los Mejores Centros Formativos
para estudiarun MBA en Espana
segun el Ranking de El Mundo.

@ ‘ ﬁ‘: .lril'l.l.l:l'lt:ill.l 'I.I ;lgazil:|1=

Ranking de Financial Magazine
Edicion 2020 y2022

4 master en €l TOP15 del ranking,

que evalua diferentes categorias

de conocimiento como son la
innovacion, el emprendimiento, la
responsabilidad social corporativay el
marketing, entre muchas otras.

o i

FINAMCTAL
FIMIES

Online MBA List del Financial
Times

Edicion 2013

Los dos programas MBA de OBS
Business School han sido incluidos
entre los mejores MBA Online

del mundo, segun el ranking del
prestigioso diario econémico Financial
Times.

o

Ranking Iberoamericano de
Centros de Formacion Online
Edicion 2015

OBS Business School fue, por cuarto
ano consecutivo, el mejor centro de
formacion online en espanol en el
Ranking Iberoamericano de Centros
de Formacion Online en habla
hispana.
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OBS Alumni

Nuestra Mision

[.a Comunidad de Antiguos Alumnos

de OBS Business School es una iniciativa
conjunta de estudiantes, alumnis, claustro
académicoy el tejido empresarial que brinda
servicio a los mas de 36.000 profesionales
que se han formado en nuestra.

Los principales objetivos de Alumni cn
Alumni son: cifras

- Facilitar la actualizacion de
conocimientos y potenciar el desarrollo
continuo.

, . Mas de 36.000 Mas de 80 nacionalidades

- Fomentar el networking mediante .

conferencias, seminarios, foros y alumnos desde 2006 diferentes

eventos online y presenciales.
- Apoyar el desarrollo y orientacion de la

carrera profesional.
Promover el conocimiento de OBS en Mas de 75 actividades 9,3 ¢s la valoracion

el entorno empresarial. al ano de Alumni

IBERONEX Direccion en marketing y ventas 15
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Camara de
Comercio de Bogota

[La Camara de Comercio de Bogota es una institucion

que ha marcado el desarrollo de la ciudad y la region, y

su historia, intimamente ligada a los acontecimientos
economicos, politicos, sociales y culturales de esta capital,
se remonta al ano 1878 cuando un grupo de visionarios,
conformado por Jos€¢ Manuel Restrepo, Ramon del

Corral, Jos¢ Camacho Roldan y Jorge Holguin, se¢ propuso
fomentar la creacion de empresas, defender los intereses
de los empresarios y emprendedores de la ciudad, y serun
organismo asesory consultor del Gobierno.

IBERONEX Direccion en marketing y ventas 16

Mision de la CCB

Trabajamos de manera permanente
para fortalecer las capacidades
empresariales, acompanamos a las
empresas en sus diferentes ciclos de
vida, brindamos seguridad juridicay
desarrollamos acciones que mejoren
el entorno competitivo.

Proposito superior

Servimos de manera colectiva
para que existan mas y mejores
empresarios y empresas, logrando
asi una sociedad mas prosperay
equitativa en Bogotay la Region.

Sedes y centros
, Centrode Arbitrajey Conciliacion
Cedritos ' ;
2 Norte B
- L8 83 __— Chapinero
Salitre :

8‘ CCBLocal

AB 8 —Restrepo

Kennedy CCBLocal

“ | Kennedy

r'
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Cinco MEGAS con
tres grandes frentes

2

[.as empresas
apoyadas por la
CCB incrementa-
ran significativa-

mente su genera-
cion de valor.

3

Ofreceremos

un portafolio de
SErviCios pert-
nentes que los
empresarios Co-
nozcany que ge-
nere valor para su
organizaciony el
entorno.

0N
00

El empresario
podra accedera

todos los servicios
de la CCBysus

filiales de mane-
ra facil y desde
cualquier lugar.

i}

Seremos lideres
del dialogo civico
y gestionaremos
medidas para fa-
cilitar el entorno
de los negocios
en Bogotayla Re-
gion.

CD Cdmara

de Comercio
CD de Bogotd

KN

Seremos una
entidad de alto
desempeno con
resultados ex-

traordinarios y co-
laboradores mo-
tivados, felices y
productivos.

IBERONEX Direccion en marketing y ventas

Fortalecimiento Empresarial

17

Entorno de Negocios

Cultura Productiva


http://bit.ly/3jGL4Kd
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Enfoque estrategico
y ejes de trabajo

[.a Camara de Comercio de Bogota €s una institucion

que ha marcado el desarrollo de la ciudad y la region, y

su historia, intimamente ligada a los acontecimientos
economicos, politicos, sociales y culturales de esta capital,
se remonta al ano 1878 cuando un grupo de visionarios,
conformado por Jos¢ Manuel Restrepo, Ramon del

Corral, Jos¢ Camacho Roldan y Jorge Holguin, se propuso
fomentar la creacion de empresas, defender los intereses
de los empresarios y emprendedores de la ciudad, y ser un
organismo asesory consultor del Gobierno.

Fortalecimiento
empresarial

Ofrecemos un portafolio de
servicios para apoyara los
emprendedores y empresarios,
desde la idea de negocio hasta la
formalizacion y fortalecimiento.

IBERONEX Direccion en marketing y ventas 18

Seguridad
Juridica

Garantizamos la competitividad
ylalegalidad de las empresas, a
traves de la administracion de los
registros publicos y apoyamos a
los empresarios en la solucion de
cualquier conflicto.

Enfoque

estratégico

CERCA DE

MICRO Y PEQUENOS EMPRESARIOS

Gestion civica y entorno
propicio para los negocios

Representamos los intereses de los
empresarios para mejorar €l entorno
de negocios y la promocion de la
ciudad y la region.

Co
CO

Cdmara .
de Comercio
de Bogotd



http://bit.ly/3jGL4Kd
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Fortalecimiento empresarial &3 &8
de la Camara de Comercio de Bogota

;] | 250000

Iniciativas cluster de Programas Bandera liderados

Bogota-Region lideradas Eirlzlcli);?i?ras ?(',)‘nla por las iniciativas de cluster,
porla CCB g beneficiado a mas de

— Reunen el

100 | |55,3% 8.000

anos que han impactado De las empresas del tejido Empresas

la competitividad de empresarial de Bogotay
Bogotd y Cundinamarca Cundinamarca

IBERONEX Direccion en marketing y ventas 19
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lbero
International
Higher Education

Avanzamos juntos

RED DE EDUCACION SUPERIOR

& Planeta Formacion y Universidades lberonexcom @ @ O


https://www.iberonex.com/?utm_source=brochure&utm_medium=email&utm_campaign=IBERONEX-DCM-LAT_und_web-admisiones_email_gen_WEB001M0007&utm_content=WEB001M0007&c=WEB001M0007
https://www.iberonex.com/?utm_source=brochure&utm_medium=email&utm_campaign=IBERONEX-DCM-LAT_und_web-admisiones_email_gen_WEB001M0007&utm_content=WEB001M0007&c=WEB001M0007
https://bit.ly/405AVqF
https://bit.ly/3XXXv3f
https://bit.ly/3HDV7Zs
http://bit.ly/3HBbg1T
https://bit.ly/3RdE2J3

